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Poniewaz do grupy kapitatowej Emitenta — poza samym Emitentem — nalezy tylko jedna spoétka: ATM Elektronika
Sp. z 0.0, ktéra nie prowadzi dziatalnosci gospodarczej, dalsze informacje w niniejszym rozdziale dotyczg wytacz-
nie dziatalnosci Emitenta.

5.1. Informacje o podstawowych produktach, towarach lub ustugach wraz z ich
okresleniem warto$sciowym i ilosciowym

Dziatalnos¢ Emitenta zwigzana jest wytgcznie ze Swiadczeniem ustug. W ramach ustug zwigzanych z integracja sys-
temow teleinformatycznych ma takze miejsce dostawa towardw, ale charakter wykonywanych czynnosci wskazuje
na zakwalifikowanie tej dziatalno$ci jako ustug.

Ustugi swiadczone przez Emitenta mogg by¢ podzielone na dwie grupy, ktére jednoczesnie okreslajg dwa segmen-
ty dziatalnosci Emitenta:

— ustugi telekomunikacyjne nowej generacji oraz
— uslugi integracji systeméw teleinformatycznych.

5.1.1. Ustugi telekomunikacyjne nowej generacji

W ustugach telekomunikacyjnych nowej generacji Swiadczonych przez Emitenta wyr6zniamy nastepujgce rodzaje
ustug:

— Outsourcing telekomunikacyjny. Sg to ustugi polegajgce na projektowaniu i zestawianiu kompletnych sieci
telekomunikacyjnych i informatycznych, na bazie fgczy wtasnych i dzierzawionych od innych operatoréw. Zali-
cza sie do niego takze opieka eksploatacyjna nad catoscig lub czescig infrastruktury teleinformatycznej klienta
(wraz z opiekg nad sprzetem) na podstawie uméw o gwarantowanych poziomach obstugi (SLA, Service Level
Agreements). Ustugi outsourcinu telekomunikacyjnego wykonywane sg miedzy innymi w oparciu o calodobowy
monitoring infrastruktury teleinformatycznej klienta poprzez Centrum Zarzadzania Siecig.

— Ustugi szybkiego dostep do Internetu. Sg to ustugi polegajgce na zestawianiu i nadzorowaniu szerokopasmo-
wego potfgczenia do Internetu dla klientéw biznesowych i dla dostawcéw ustug internetowych (ISP/ASP). Ofero-
wane ustugi charakteryzujg sie bardzo wysoka szybkoscig transmisji i niezawodnoscig potgczenia. Osiggane
jest to miedzy innymi przez redundantne pofgczenia z operatorami krajowymi i zagranicznymi. W ramach ustug
szybkiego dostepu do Internetu realizowana jest wymiana ruchu pomiedzy dostawcami a odbiorcami informac;ji
w sieci. Spotka jest uczestnikiem weztow migdzyoperatorskich w Warszawie.

— Ustugi szerokopasmowej transmisji danych. Sg to ustugi teletransmisyjne swiadczone na terenie catego
kraju, o bardzo wysokich parametrach dotyczacych jakosci transmisji. Na terenie Warszawy ustugi szerokopa-
smowej transmisji danych swiadczone sg bez ograniczern w przepustowosci, w oparciu o wtasng sie¢ teleko-
munikacyjna. W ramach tych ustug Spotka realizuje transmisje poprzez punkty styku z giéwnymi operatorami
teletransmisji migdzymiastowej i miedzynarodowe;j.

— Inne rodzaje ustug telekomunikacyjnych. Na inne rodzaje ustug telekomunikacyjnych swiadczonych przez
Emitenta sktadajg sie m.in. ustugi kolokacji i prowadzenie zapasowych centréw danych.

Ustugi telekomunikacyjne nowej generacji czesto oferowane sg w potgczeniu z ustugami wchodzgcymi w zakres
ustug integracji systemow teleinformatycznych, w szczegélnosci przy tworzeniu systemodw do zarzgdzania siecia,
rozliczania ruchu telekomunikacyjnego, zapewnienia bezpieczenstwa przesytanych danych, budowaniu aplikaciji
wspomagajgcych dziatalnos¢ biznesowg w oparciu o infrastrukture sieciowo-telekomunikacyjna.

5.1.2. Ustugi integracji systemow teleinformatycznych

W grupie ustug integracji systemoéw teleinformatycznych swiadczonych przez Emitenta wyrézniamy nastepujgce
rodzaje ustug:

— Integracja sieci teletransmisyjnych. Sg to ustugi polegajace na projektowaniu, budowie i wdrozeniu u klienta
do eksploatacji sieci teletransmisyjnych: korporacyjnych i operatorskich. Emitent oferuje wykonanie nawet bar-
dzo duzych projektow, z zastosowaniem najnowoczesniejszych technologii, bez ograniczen co do wyboru pro-
ducenta. Projekty integratorskie potgczone sg czesto z budowg systemow bezpieczenstwa przesytania danych
oraz systemow zarzgdzania zasobami teleinformatycznymi.

— Integracja systeméw komputerowych. Sg to ustugi polegajace na projektowaniu, budowie, oprogramowaniu
i wdrozeniu do eksploatacji systeméw komputerowych wykorzystujgcych zaawansowane technologicznie urza-
dzenia, w tym superkomputery i superserwery wizualizacyjne. Budowane systemy komputerowe obejmujg mieg-
dzy innymi profesjonalne systemy obliczeniowe i systemy baz danych. Zwigzane sg z zastosowaniem jednostek
centralnych o wielkiej mocy obliczeniowej, komputerowych stacji roboczych, serwerdw i specjalistycznych sys-
temdw oprogramowania.
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Oprogramowanie dla biznesu. Tym okresleniem obejmuje sig ustugi polegajgce na projektowaniu, dostawie
i wdrozeniu oprogramowania dla klientdéw instytucjonalnych. Emitent specjalizuje sie w projektowaniu systemow
do obstugi bankowo$ci internetowej, systemow ,call-centre”, systemdw do zarzgdzania kontaktami z klientem
zewnetrznym (CRM - Customer Relationship Management) i wewnetrznym (Help Desk). Unikalne kompetencije
posiada Emitent w projektowaniu i wykonaniu systemow realizacji proceséw wytwérczych (MES — Manufactur-
ing Execution Systems) dla przemystu farmaceutycznego i spozywczego, zintegrowanych z automatyka maszyn
produkcyjnych oraz systemami wspomagajgcymi zarzgdzenie przedsigbiorstwem (ERP — Enterprise Resource
Planning).

Infrastruktura sieciowa i bezpieczeinstwo. Tym okresleniem obejmowane sg ustugi zwigzane z projektowa-
niem, budowg i wdrozeniem projektow zwigzanych z koncepcja ,inteligentnego budynku” i sieciami struktural-
nymi, ze szczegdlnym uwzglednieniem budowy systemow bezpieczenstwa, monitoringu i kontroli dostepu.

Kontrakty serwisowe. W wyniku realizacji wszystkich wyzej wymienionych ustug, systemy teleinformatyczne
budowane u klienta obejmowane sg najczesciej umowami (kontraktami) o Swiadczenie ustug serwisowych i eks-
ploatacyjnych.

5.1.3. Wartosc i wielko$¢ sprzedazy Emitenta dla poszczegdlnych ustug

Duze zréznicowanie wartosci poszczegolnych ustug oraz ich jednostkowy charakter sprawiajg, ze prezentacja wyni-
kéw sprzedazy w ujeciu ilosciowym ma znikomg warto$¢ informacyjng. Biorgc pod uwage stosowang przez Emi-
tenta klasyfikacje ustug, wartos¢ i struktura sprzedazy Emitenta w latach 2001-2003 oraz w | pétroczu 2004 roku,
w podziale na dwie grupy ustug, przedstawia sie nastepujgco:

Tabela 5.1. Warto$¢ sprzedazy Emitenta wg rodzajéw ustug w latach 2001-2003 i w pierwszym pétroczu 2004 roku w ztotych

Grupy produktéw i ustug 2001 . 2002 r. 2003 r. ! ';‘(’J'gzize

Ustugi telekomunikacyjne nowej generacji 3 345 338,22 18283 418,58| 30 144 000,00| 20 357 620,99
outsourcing telekomunikacyjny - 2 822 429,34 7 206 673,24 3 807 768,72
szybki dostep do Internetu 1502 802,71 5996 776,49 11 072 721,66 9417 921,10
szerokopasmowa transmisja danych 1 289 367,06 7 157 724,08 10 601 661,13 6 540 056,58
inne 553 168,45 2 306 488,67 1262 943,97 591 874,59

Integracja systemoéw teleinformatycznych

87 686 689,97

55 024 396,99

42 665 310,54

21 516 276,82

integracja sieci teletransmisyjnych

36 288 404,07

17 709 938,56

10 244 920,13

12 545 117,21

integracja systemow komputerowych 26 755 692,89 11 193 196,73 12 190 770,01 2687 327,01
oprogramowanie dla biznesu 2 057 516,18 2 121 903,78 4 286 185,97 1110 029,17
infrastruktura sieciowa i bezpieczenstwo 11 380 902,57 7 199 253,65 6 836 037,02 1322 961,87
kontrakty serwisowe w ww. obszarach 9 601 288,32 7 069 095,44 4 781 262,66 2 597 443,05
inne 1 602 885,94 9 731 008,83 4 326 134,75 1 253 398,51

Razem

91 032 028,19

73 307 815,57

72 809 310,54

41 873 897,81

Zrédto: Emitent

Rysunek 5.1. Udziat poszczegdlnych ustug w przychodach Emitenta w podziale na segmenty dziatalnos$ci

w latach 2001-2003 i w pierwszym poétroczu 2004 roku
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5.2. Informacja o otoczeniu, w jakim prowadzi dziatalnos¢ Emitent

5.2.1. Ogodina charakterystyka otoczenia rynkowego

Sukces Emitenta na rynku telekomunikacyjnym potwierdza duzy i atrakcyjny ekonomicznie potencjat tego segmen-
tu polskiej gospodarki. W zgodnej opinii ekspertéw rynki informatyczny i telekomunikacyjny wyszly juz z kryzysu
i znow charakteryzujg sie duzg dynamikg wzrostowg. Z raportu przygotowanego przez IBM na zlecenie Komisji
Europejskiej, monitorujgcego kraje kandydackie do Unii Europejskiej w sektorze telekomunikaciji i opublikowanego
w czerwcu 2003 roku wynika, iz Polska na tle innych krajow kandydackich wypada nie najlepiej. Stopien penetraciji
uzytkownikéw polskiego Internetu wynosit w czerwcu 2003 roku tylko 23% i zwiekszyt sie w stosunku do analogicz-
nego okresu roku 2002 jedynie 0 1%. Przyktadowo w Czechach w 2003 roku wyniést on 30%, a w Estonii 41% (za
BOSS Gospodarka Nr 4 z kwietnia 2004 roku). Wedfug tego samego zrodia jeszcze gorzej wypada poréwnanie
w zakresie dostepu do szerokopasmowego Internetu i liczby podtgczonych komputeréw. Z danych ITU (Internatio-
nal Telecommunication Union), agendy ONZ nadzorujgcej i regulujacej rozwéj nowych technologii w dziedzinie
tacznosci wynika, ze w Polsce na 100 mieszkancow przypada tgcznie (telefony stacjonarne i komérkowe) 55 abo-
nentow, przy sredniej europejskiej 90 linii.

Wedtug danych EITO (European Information Technology Observatory) w 2003 roku (zrédto jak wyzej) warto$¢ pol-
skiego rynku IT zwigkszyta sie do blisko 4 mld euro. W dalszym jednak ciggu w relacjach do PKB (produktu krajo-
wego brutto) Polska lokuje sie znacznie ponizej sredniej regionalnej. Z danych EITO rynek teleinformatyczny w Eu-
ropie Srodkowej osiggnie wartos¢ 42 mld euro i bedzie rost znacznie szybciej niz w krajach Europy Zachodniej.
W opinii EITO najwiekszg 7,7% dynamikg wzrostu charakteryzowat sie bedzie rynek polski. Jeszcze bardziej opty-
mistyczne sg prognozy przygotowane przez IBM, ktéry dynamike wzrostu polskiego rynku prognozuje na 10%, a za
najbardziej atrakcyjne segmenty uwaza: urzgdzenia bezprzewodowe i przenosne, serwery, sieci WAN oraz systemy
zarzgdzania obiegiem informacji.

5.2.2. Tendencje i zjawiska w otoczeniu rynkowym i ich ewentualny wplyw na dziatalnos¢
Emitenta

Po wejsciu Polski w struktury UE ogdlnie rozumiane otoczenie rynkowe Emitenta ulegto znacznemu poszerzeniu.
Wiekszos¢ dostepnych prognoz dotyczgcych przebiegu nawet istotnych zjawisk ekonomicznych i politycznych jest
mafo precyzyjna, aby oceni¢ wptyw mozliwych scenariuszy rozwoju rynku na dziatalnos¢ Emitenta. Z tendenciji
o charakterze makroekonomicznym istotnym zjawiskiem jest wyrazne i zdaniem wielu analitykdéw rynku trwate ozy-
wienie gospodarcze w Polsce i na Swiecie. Trudno natomiast prognozowac tendencje na arenie politycznej i ich
wptyw na gospodarke, cho¢ juz obecnie jest on zdecydowanie mniejszy.

Dla Spatki, ktérej oferta skierowana jest do firm, ktére muszg znalez¢ i znajdujg formute funkcjonowania na rynku,
istotny jest fakt, iz rozwdj rynku telekomunikacyjnego nowej generacji jest przesgdzony. Tendencje rynkowe mogg
jedynie ostabia¢ lub przyspiesza¢ tempo jego wzrostu. Wejscie Polski do struktur unijnych jest z pewnoscig silnym
i dtugotrwatym bodZzcem rozwoju rynku telekomunikacyjnego. W tym obszarze firmy krajowe majg najwigkszy
dystans do nadrobienia.

5.2.3. Pozycja Emitenta na rynku

Dynamiczny rozwaj rynku oraz czeste tgczenie wielu kierunkéw dziatalnosci w jednej firmie, utrudniajg ocene pozy-
cji poszczegdlnych firm na rynkach informatycznym i telekomunikacyjnym. Krajowy rynek telekomunikacyjny i in-
formatyczny jest bardzo spolaryzowany. Na jednym biegunie mamy kilka firm o sprzedazy przekraczajgcej miliard
ztotych, a na drugim tysigce matych firm o przychodach rocznych zamykajgcych sie kwotg kilkuset tysiecy ztotych.
Emitenta, ze wzgledu na skalg obrotow realizowanych na rynku informatycznym i telekomunikacyjnym, nalezy zali-
czy¢ do srodkowej grupy firm, ktérych roczne obroty na tych rynkach osiggajg poziom od kilkunastu do kilkudzie-
sieciu milionoéw ziotych.

Pozycja Emitenta jest takze trudna do sklasyfikowania ze wzgledu na unikalny charakter oferowanych ustug: pole-
gajacy na korzystnym potgczeniu oferty w zakresie ustug telekomunikacyjnych i integratorskich. Mozna zaryzyko-
wac stwierdzenie, ze nie ma na rynku innej firmy tgczacej w sobie tak wysokie kompetencje w tych dziedzinach jak
Emitent.
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Z zastrzezeniem powyzszych informacji, mozna dokona¢ préby oceny pozycji Emitenta na rynku poprzez okresle-
nie udziatu przychodow ze sprzedazy ustug w stosunku do ogotu sprzedawanych ustug podobnego rodzaju:

Tabela 5.2. Wartos¢ udziatu przychodoéw Emitenta ze sprzedazy ustug w stosunku do ogétu sprzedawanych ustug podob-
nego rodzaju

Wartos¢ (sprzedazy) na rynku
krajowym w tys. zfotych

2001 r. 2002 r. 2003 r. 2001 r. | 2002r. | 2003 r. | 2001 r. | 2002r. | 2003 r.
39 867 621| 39 146 294| 32 799 536 3 345 18 283 30 144 0,01% 0,05% 0,09%

Grupy produktéw Warto$¢ sprzedazy Emitenta Udziat Emitenta w rynku

i ustug

Ustugi telekomunika-
cyjne, w tym m.in.:
— Ustugi transmis;ji
danych
— Ustugi dostepu
do Internetu
Ustugi integratorskie,
w tym m.in.:
- integracja
systemowa

633 359 802 783| 2053114 1289 7158 21675 0,20% 0,89% 1,06%

632 360 268 139 b.d. 1503 5997 0,24% 2,24%

5685785 5139217| 4927 149 87 687 55 024 42 665 1,54% 1,07% 0,87%

2935782| 2360572 1966007 74 425 36 102 29272 2,54% 1,53% 1,49%

Zrédfo danych co do wartosci sprzedazy na rynku krajowym:

— dla roku 2001 i 2002: Raport Teleinfo 500: ,,Polski Rynek Teleinformatyczny” lipiec 2002 i lipiec 2003

— dla roku 2003 - ustugi integratorskie: Raport Teleinfo ,, Systemy, e-rozwiazania, integracja, outsourcing” czerwiec 2004

— dla roku 2003 — ustugi telekomunikacyjne: Raport Tygodnika Computerworld ,Polski Rynek Informatyczny i Telekomunikacyjny
2003 Top 200" czerwiec 2004 (brak wyodrebnionych danych dla ustug transmisji danych i ustug dostepu do Internetu)

Z przedstawionych danych wynika, ze realizujgc swojg strategie transformacji biznesowej, Spétka umacnia swg
pozycje jako firma telekomunikacyjna, a zmniejsza aktywno$¢ w obszarze $wiadczenia ustug integratorskich.

5.2.4. Giowni konkurenci

Unikalne kompetencije i lokowanie produktdw i ustug na nowych dynamicznie rozwijajgcych sie rynkach utrudniajg
precyzyjne pozycjonowanie Spotki na tle konkurencji, w szczegolnosci jesli chodzi o strategie w zakresie budowy
operatora telekomunikacyjnego nowej generacji. ATM S.A. stworzyt wtasna, niepodlegajacg prostej klasyfikacji
Sciezke i strategie rozwoju. Konkurencyjng dla Spoétki jako operatora nowej generacji oferte moga tworzy¢ jedynie
firmy o szerokich kompetencjach, dysponujgce doswiadczonymi zespotami ludzkimi i wtasng rozbudowang infra-
strukturg. Na polskim rynku jest tylko kilka firm, posiadajgcych odpowiednie aktywa i do$wiadczenie, pozwalajgce
im na budowe oferty mogacej konkurowac ze Spotkg na jej strategicznym rynku. W tradycyjnie pojmowanych dzie-
dzinach ustug telekomunikacyjnych oraz integracji systemoéw teleinformatycznych konkurentami Spotki sg wiodace
firmy na tych rynkach. Wyjatkowos$¢ propozycji Spotki uwidacznia sie w odniesieniu do ztozonych, kompleksowych
zadan, wymagajgcych umiejetnego wykorzystania wiedzy z obydwu dziedzin. W takich sytuacjach nawet renomo-
wani integratorzy poszukujg wsparcia ze strony firm telekomunikacyjnych lub na odwrét, podczas gdy ATM S.A. jest
w stanie podja¢ tego rodzaju wyzwania w petni samodzielnie. W chwili obecnej, w opinii Zarzgdu, zaden z krajo-
wych podmiotéw nie zbudowat jeszcze podobnie kompletnej oferty.

5.2.5. Bariery rynkowe

Obserwacja rynku wskazuje, iz bezpowrotnie minat okres jego spontanicznego rozwoju. We wszystkich strategicz-
nych dla Spoftki rynkach pojawity sie wyrazne bariery, wynikajgce z rosngcych oczekiwan odbiorcéw i wymagan
w stosunku do firm reprezentujacych podazowg strone rynku. Klienci oczekujg kompleksowej oferty popartej odpo-
wiednimi referencjami. Inwestujg bardzo ostroznie i coraz czesciej sg w stanie dokonac¢ prawidtowej oceny oferty.
Szczegodlnie na rynkach strategicznych dla Spoétki juz obecnie mozemy méwic, iz zaczat sie ksztattowaé rynek dla
profesjonalnych dostawcéw. Dla dostawcow rynek w dalszym ciggu ma charakter rynku konsumenta i ksztattuje go
przewaga podazy ofert nad popytem.

5.2.6. Przewagi konkurencyjne

Umiejetnosc¢ tworzenia nowych, zindywidualizowanych rozwigzan tworzy przewagi konkurencyjne Spétki. O sku-
tecznosci tego kierunku budowy przewag konkurencyjnych swiadczy fakt, iz wiekszo$¢ klientdéw Spotki wraca do
niej z nowymi zamoéwieniami i wspotpracuje od wielu lat. Spoétka pracuje dla firm reprezentujgcych praktycznie
wszystkie sektory gospodarki. Wykonuje szereg opracowan dla sektora publicznego (administracji, szkolnictwa).
Spdétka znana jest z innowacyjnych, wrecz pionierskich instalacji. Podejmuje sig, a nawet specjalizuje, w realizaciji
zadan trudnych i nowatorskich, wymagajgcych niestandardowego podejscia i rozwigzan. W ramach projektow inte-
gratorskich Emitent Swiadczy wysokiej jakosci ustugi doradcze i konsultacje projektowe, a wykonane instalacje
i wdrozenia obejmuje szybkg i petng opieka serwisowg w ramach kontraktéow SLA (Service Level Agreement).

Bogate iwyrdzniajgce sie referencje Emitenta stwarzajg mu potencjalne przewagi w procedurach oferowania.
Godny podkreslenia jest fakt, iz Spétka jest w stanie przygotowywaé oferty majgce charakter komplementarny
wzgledem dziatalnosci Klienta, ktéry moze by¢ réwniez operatorem telekomunikacyjnym i staje sie przez to czesciej
jego partnerem niz konkurentem.
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5.2.7. Zagrozenia (substytuty, bariery prawne)

Rynek telekomunikacyjny od wielu juz lat rozwija sie z duzo wiekszg dynamikg niz inne dziaty gospodarki swiato-
wej. W czasach, gdy informacja stata sie towarem, a globalizujgca sie gospodarka wygenerowata dodatkowe,
ogromne strumienie popytu i podazy informacji, kluczowym zagadnieniem stato sie jej przesytanie i gromadzenie.

Pojawienie sie Internetu zmienito podejscie do informacji, dostepu do niej i sposobdw wykorzystania. Technologie
dostepne obecnie pozwalajg zatozy¢, ze znikajg zagrozenia i bariery dalszego rozwoju. Internet wskazat jednak na
duzy obszar zagadnien prawnych zwigzanych z prawem wtasnosci do informaciji, bezpieczenstwem funkcjonowa-
nia infrastruktury telekomunikacyjnej firmy, a takze i catej Swiatowej sieci. Na rynkach, na ktérych funkcjonuje Emi-
tent, trudno moéwi¢ o substytutach. Telekomunikacje i systemy informatyczne zawsze cechowata ogromna dynami-
ka zmian i szybka wymiana catych generacji sprzetu i oprogramowania.

Rosngce uzaleznienie firm i catej gospodarki swiatowej od bezpieczenstwa funkcjonowania rozwigzan teleinforma-
tycznych juz obecnie rodzi wiele problemow prawnych. Przypuszczac¢ nalezy, iz na rynku coraz wieksze znaczenie
bedg mie¢ zagadnienia zwigzane z bezpieczehstwem i gwarancjami prawnymi, jakie mogg oferowac¢ dostawcy roz-
wigzan telekomunikacyjnych i integratorzy. Rowniez do tej sfery Emitent przywigzuje ogromng wage i jest w stanie
dostarcza¢ produkty i ustugi spetniajgce wymogi regulacji prawnych i bezpieczenstwa.

5.3. Informacja o giéwnych rynkach zbytu Emitenta, w podziale na krajowe
i zagraniczne, wedtug asortymentu produktéw, towarow lub ustug

5.3.1. Rynki zbytu w ukfadzie terytorialnym

Dziatalno$¢ Spotki skierowana jest wytgcznie na rynek krajowy. Realizowane projekty, zarowno w zakresie $wiad-
czenia ustug telekomunikacyjnych, jak i integratorskich bardzo czesto obejmujg infrastrukture teleinformatyczng
potozong na terenie catego kraju, a zatem prezentacja rynkow zbytu w bardziej szczegdétowym uktadzie terytorial-
nym nie jest mozliwa.

5.3.2. Rynki zbytu wedtug asortymentu ustug

Spotka nie wytwarza i nie oferuje ustug skierowanych na rynek detaliczny. Wiekszo$¢ ustug ma zfozony, a czesto
unikalny charakter i nie poddaje sie prostej klasyfikacji. Praktycznie kazda ustuga Spotki wykonywana jest pod
potrzeby konkretnego klienta. Stad jedynie przyktadowe realizacje (projekty) charakteryzujg rynki zbytu Emitenta
wedtug asortymentu ustug.

5.3.2.1. Rynek integracji systemow teleinformatycznych — wazniejsze projekty
BRE Bank SA

Przebudowa catej infrastruktury sieciowej i telekomunikacyjnej BRE Banku — sieci lokalnych i sieci rozlegtej — to
jedno z najpowazniejszych zadan, jakie zrealizowafa Spotka. ATM S.A. uczestniczy takze w planowaniu dalszego
procesu modernizacji (utrzymania aktualnosci technologicznej) tych sieci.

Spotka jest dla BRE Banku takze dostawca witalnego systemu bankowosci internetowej (interBRESOK), za pomo-
cg ktérego klienci korporacyjni Banku realizujg znaczng czgs¢ transakciji.

Era (Polska Telefonia Cyfrowa)

Dla Polskiej Telefonii Cyfrowej, operatora sieci Era, Spétka buduje sie¢ korporacyjng praktycznie od chwili jej powsta-
nia na przetomie lat 1996/1997. Dla PTC wykonata tez wdrozenie systemu Atmosfera, wspomagajgcego organizacje
wsparcia dla uzytkownikdw wewnetrznego systemu teleinformatycznego oraz zarzgdzanie interwencjami i zmianami.

Akademickie osrodki superkomputerowe (centra KDM)

Od wielu lat Spotka wspétpracuje z krajowymi akademickimi centrami komputeréw duzej mocy (KDM), wyposazajac
je w superkomputery. Zasoby tych maszyn mogg by¢ udostepniane srodowiskom akademickim i naukowym w ca-
tym kraju dzigki szerokopasmowej sieci POL-34/155, dla ktorej Emitent dostarczyt urzgdzenia technologii ATM.

Elektrocieptownie Warszawskie S.A.

Wspoipracujac z EW S.A. od 1996 roku, Spotka zbudowata w technologii ATM szybkg sie¢ korporacyjng tgczacy
istniejgce zasoby IT wszystkich elektrocieptowni. Sie¢ zostata zmodernizowana i rozbudowana. W oparciu o sprzet
Cisco Systems zostaty zmodernizowane sieci LAN w trzech gtéwnych elektrocieptowniach. Dla systemu zarzgdza-
nia przedsiebiorstwem EW S.A. ATM dostarczyt tez klaster serwerow i we wspotpracy z producentem oprogramo-
wania przeprowadzit proces migracji danych. System w EW S.A. w momencie zainstalowania byt najwiekszg na
Swiecie instalacjg oprogramowania ERP firmy IFS na komputerach Sun.

Polska Wytwoérnia Papierow Wartosciowych S.A.

PWPW jest podmiotem o najwyzszych wymaganiach pod wzgledem bezpieczenstwa. Oprécz okablowania struktu-
ralnego i technologii ,inteligentnego budynku” Spétka zainstalowata elektroniczne systemy sygnalizacji wtamania
i napadu, kontroli dostepu, nadzoru wizyjnego i ochrony peryferyjnej, a takze jest dostawca gwarantowanego pod-
taczenia do Internetu.
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Rybnicka Spétka Weglowa S.A.

W 1997 roku Emitent zbudowat i nastepnie rozbudowywat sie¢ korporacyjna, ktéra na obszarze obejmujacym kil-
kaset kilometrow kwadratowych nie tylko przesyta dane i gfos na potrzeby wewnetrzne, ale stanowi jednoczesnie
publiczng sie¢ telekomunikacyjna. Poniewaz RSW posiada uprawnienia operatorskie, moze swiadczy¢ powszech-
ne ustugi telefonii gtosowej, bedgce niezaleznym zrédtem dochodow.

Biblioteka Uniwersytecka w Warszawie

Petna komputeryzacja nowej siedziby BUW polegata nie tylko na przytaczeniu Biblioteki do Internetu, na zbudowa-
niu sieci lokalnej oraz na stworzeniu 250 stanowisk roboczych dla pracownikow i czytelnikow. Z licznych dodatko-
wych wykonanych zadan nalezy wymieni¢ umozliwienie korzystania z systemu osobom niepetnosprawnym, w tym
zainstalowanie specjalnych drukarek i monitoréw dla niedowidzacych.

Krakowski Szpital Specjalistyczny im. Jana Pawtfa II

Budowa wewnetrznej sieci komputerowej o przepustowosci 622 Mb/s, wyposazonej w zaawansowane mechanizmy
zarzgdzania, kontroli antywirusowej, bezpieczenstwa i identyfikacji zdalnych uzytkownikow. Potgczenie wszystkich
budynkow Szpitala pozwolifo na przeprowadzanie wideokonferenciji i przesytanie obrazéw ultrasonograficznych czy
tomografii komputerowe;j.

Ministerstwo Ochrony Srodowiska, Zasobow Naturalnych i Lesnictwa

Na przetomie lat 1995/6 Spodtka wykonata tu cafo$¢ prac zwigzanych z komputeryzacja: od stworzenia projektu
instalacji, poprzez wykonanie kompletnego okablowania budynku, dostarczenie wszystkich elementéw, budowe
lokalnej sieci komputerowej, dostarczenie serwerdw, stacji roboczych i PC az do wdrozenia systemoéw baz danych
i automatyzacji prac biurowych.

Potudniowy Koncern Energetyczny S.A.

Spotka od wielu lat zaopatruje PKE w najnowoczesniejsze rozwigzania teleinformatyczne. Integrowata dla Koncer-
nu wiele réznych systemow — od okablowania strukturalnego, sieci LAN i ustug serwisowych, zaawansowanych
systemow bezpieczehstwa teleinformatycznego, po sie¢ WAN obejmujgcg obszar w promieniu 100 kilometréw
wokot Katowic.

Ministerstwo Gospodarki oraz Ministerstwo Skarbu Panstwa

W obu ministerstwach Spotka dostarczyta i zainstalowata sie¢ zasilania elektrycznego oraz systemy inteligentnego
budynku: sygnalizacji pozaru, napadu i kontroli dostepu. Warto podkresli¢, ze wszystkie prace byty wykonywane
tak, by nie zaktéca¢ normalnego, codziennego funkcjonowania tych urzedéw.

Kompleks Urbanistyczny Wymiaru Sprawiedliwosci

Kompleks Urbanistyczny Wymiaru Sprawiedliwosci jest siedzibg trzech instytucji: Sgdu Najwyzszego, Sadu Apela-
cyjnego w Warszawie oraz Instytutu Pamieci Narodowej. Wszystkie zagadnienia —od analizy potrzeb, doboru
dostawcow i podwykonawcéw, po wdrozenie i opieke nad systemem — powierzono zespotom Emitenta. Spotka
zbudowata sie¢ komputerowg, dostarczyta serwery, stacje robocze, drukarki i inne urzgdzenia peryferyjne, a nawet
aplikacje wspomagajgce proces orzekania i prace administracyjne.

Instytut Meteorologii i Gospodarki Wodnej

Dla IMGW Spodtka zbudowata centrum superkomputerowe do prognozowania pogody dla Polski, ktérego sercem
jest 100-procesorowy superkomputer SGI Origin 3800. Kontrakt, bedacy realizacjg jednego z zadan w ramach pro-
gramu Banku Swiatowego, obejmowat réwniez wdrozenie oprogramowania i systemu archiwizacji danych, adapta-
cje pomieszczen, zasilanie awaryjne oraz klimatyzacje.

5.3.2.2. Rynek ustug telekomunikacyjnych nowej generacji — wazniejsze projekty
Operatorzy telekomunikacyjni i ISP

Dla operatoréw telekomunikacyjnych i ISP Emitent jest dostawcg faczy, ustug transmisji danych i dostepu do Inter-
netu o gwarantowanej jakosci i wydajnosci. Infrastrukture telekomunikacyjng ATM tworza bezposrednie, szeroko-
pasmowe punkty styku z ponad piecdziesiecioma sieciami krajowymi i trzy niezalezne fgcza migdzynarodowe.

Wsréd klientow Spotki znajduje sie wiekszos¢ operatoréw wiodgcych sieci krajowych i miedzynarodowych, w tym:
TeliaSonera, T-Systems, GTS Internet Partners, Crowley, Energis, Tel-Energo, Telbank, Telekomunikacja Kolejowa,
Era (PTC), Plus (Polkomtel), Idea (Centertel), Tele2, Netia, Dialog, Sferia, NASK, tp.internet, sieci telewizji kablowej
UPC, Aster, Toya, i Autocom.

Portale i serwisy internetowe

Portalom, serwisom i internetowym dostawcom tresci ATM zapewnia gwarantowany, szerokopasmowy dostep do
Internetu. Do sieci Emitenta przytgczone sg cztery z pieciu najpopularniejszych portali i dwa komunikatory interne-
towe majgce najwiekszy udziat w rynku (Gadu-Gadu, Tlen.pl).
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Banki i instytucje finansowe

Do tej grupy klientow skierowany jest w pierwszej kolejnosci outsourcing telekomunikacyjny obejmujacy w réznym
zakresie: budowe, uruchomienie i statg eksploatacje sieci rozlegtych niezbednych do codziennej dziatalnosci firmy.
Emitent Swiadczy rowniez ustugi bezpiecznego dostepu do Internetu (w tym dla bankowosci internetowej) oraz
ustugi kolokacji i hostingu.

Z ustug ATM korzystajg miedzy innymi: Amplico Services, Bank Ochrony Srodowiska, BPH PBK, BRE Bank, CDM Pekao SA,
Credit Suisse First Boston, Giefda Papieréw Wartosciowych w Warszawie, Inteligo, Kredyt Bank, PKO BP SA, Spotdziel-
czy Bank Rzemiosta i Rolnictwa, TUIR WARTA.

Media

Wydawnictwa, prasa, radio, telewizja tworzg obecnie jedne z najwazniejszych i najpopularniejszych zasobéw Inter-
netu, wymagajgce szerokopasmowego, niezawodnego i bezpiecznego dostepu do Sieci. Sie¢ Emitenta gwarantu-
je taki dostep, a takze mozliwos¢ serwowania w trybie streamingu (obecnie m.in. programoéw Polskiego Radia).
Nadawcom i producentom telewizyjnym ATM swiadczy takze ustugi przesytu cyfrowego sygnatu telewizyjnego o ja-
kosci studyjne;j.

Wsréd klientéw Spotki znajduijg sie: Telewizja Polska, Polskie Radio, TVN, Canal+, Tele5, Agora, Axel Springer, Gru-
ner+dJahr, IDG, Bellona.

5.3.3. Rynki zbytu wedtug grup odbiorcow — kierunki sprzedazy

Najwazniejsi Klienci Spotki wywodzg sie z sektorow: telekomunikacji (w tym telewizje kablowe), bankowosci i finan-
sow (w tym firmy ubezpieczeniowe), przemystu (w tym dystrybucja energii), nauki, mediéw i administracji publicz-
nej. Podziat rynku wg odbiorcow nie zawsze pokrywa sig z podziatem wg asortymentu produktéw i ustug. Na poniz-
szym wykresie zrezygnowano z prezentacji wynikdw pierwszej potowy roku 2004, poniewaz w opinii Zarzagdu Emi-
tenta badanie struktury rynkéw Spotki ma wartosé informacyjng jedynie w odniesieniu do diuzszych —rocznych
— okreséw. Specyfika dziatalnosci Spétki (np. zbiezno$¢ w czasie realizacji kilku jednostkowych zamowien o znacz-
nej wartosci) sprawia, ze podziat wg rynkébw moze w danym kwartale znaczgco odbiega¢ od przedstawionej Sred-
niej, a jednoczesnie w kolejnych kwartatach podlega on naturalnemu wyréwnaniu.

Rysunek 5.2. Struktura sprzedazy Emitenta w latach 2001-2003 wg rynkéw
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Zrédfo: Emitent

Spotce udato sie zrownowazy¢ portfel klientdw i nie jest uzalezniona od sprzedazy do jednego sektora, ani tez od
pojedynczych klientéw. W roku 2003 tylko jeden klient przysporzyt Spotce ponad 10% (lecz ponizej 20%) przycho-
dow ze sprzedazy.

5.3.4. Kanaly dystrybucji

Spotka swoje produkty i ustugi sprzedaje bez posrednikow. Sprzedaz bezposrednia to blisko 99% ogoétu sprzeda-
zy, a tylko 1% wplywéw przechodzi przez partnerow Spotki. Kanat posredni nie jest i nie bedzie w szczegodlny spo-
sOb rozwijany.

5.3.5. Polityka cenowa

Spotka nigdy w swej historii nie prowadzita polityki cenowej skierowanej na zdobywanie rynku za wszelka cene.
W tym obszarze Spotka zawsze kierowata sie oceng optacalnosci kontraktow, dokonujgc koncowej weryfikacii
poziomu cen na podstawie kosztorysowania projektow.
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5.3.6. Promocja

Specyfika produktow i potencjalnych rynkdw zbytu sprawia, ze zakres dziatalnosci promocyjnej jest stosunkowo
ograniczony i skupia sie na sprawdzonych i w ocenie Emitenta relatywnie skutecznych metodach, w tym:

— organizowanie corocznej konferencji w Zakopanem;

— organizowanie dedykowanych seminariéow tematycznych dla klientow;

— udziat w wyselekcjonowanych imprezach targowych;

— publikacja ogtoszen i artykutow sponsorowanych w prasie fachowej;

— zamieszczanie banneréw reklamowych i znakéw: ,Podtgczone przez ATMAN” w portalach internetowych.

W aktualnie przygotowywanej strategii Zarzad zamierza zwroci¢ wiekszg uwage na bardziej aktywne kreowanie
marki Spotki.

5.4. Informacja o sezonowosci produkcji i rynkow zbytu oraz omoéwienie zmian
struktury wartosci zapasow

Sezonowos¢ jest zjawiskiem charakterystycznym nie tylko dla rynku integracji systemowej. Analiza danych finanso-

wych publikowanych przez gietdowe spotki (w tym informatyczne) wskazuje, ze w czwartym kwartale uzyskujg one

z reguty najwyzsze przychody. Rowniez w przypadku ATM S.A. IV kwartat w latach 2001-2003 charakteryzowat sie

zdecydowanie wyzszg sprzedazg w pordwnaniu do sprzedazy realizowanej w pierwszych trzech kwartatach, cho¢
efekt ten maleje w kolejnych latach.

Rysunek 5.3. Sezonowos¢ sprzedazy w ujeciu kwartalnym w latach 2001-2003 i w | péiroczu 2004 r. w tys. ziotych
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Zrédfo: Emitent

W pierwszym kwartale 2004 roku spadek przychoddéw w stosunku do ostatniego kwartatu roku poprzedniego nie
byt juz tak znaczny. Na przetomie lat 2001/2002 i 2002/2003 wynosit on odpowiednio 54% i 34%, a na przetomie
roku 2003/2004 juz tylko 11%. Z przedstawionych danych wynika, ze zjawisko sezonowosci przychodéw i rynkow
zbytu w okresie minionych 3 lat, tacznie z | pétroczem roku biezgcego, regularnie maleje.

Zarzagd ATM S.A. ocenia, ze wraz ze wzrostem udzialu przychoddéw ze $wiadczenia ustug telekomunikacyjnych
w catkowitych przychodach ze sprzedazy, zjawisko sezonowosci zostato w znacznym stopniu ztagodzone i proces
ten bedzie postepowat nadal w ciggu najblizszych lat.
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Charakter produktow i ustug bedgcych przedmiotem dziatalnosci Emitenta sprawia, iz poziom wartosci zapaséw
jest proporcjonalny do przychodéw z ustug integratorskich. Rynki dostawcow, na ktorych dziata Emitent nie wyma-
gaja prowadzenia specjalnej polityki zakupow, ktéra rodzitaby problemy z wielkoscig i kosztami finansowania zapa-
sow. Emitent nie prowadzi dziatalnosci produkcyjnej. Zmiana wartosci zapaséw w okresie ostatnich 3 lat i pierw-
szym potroczu roku biezgcego przedstawiona jest w ponizszym zestawieniu:

Tabela 5.3. Zmiana wartosci zapaséw w okresie ostatnich 3 lat i pierwszym pétroczu roku biezacego

Rok Kwartat Wartos¢ zapasow (w tys. zf)

| 3 315
I 4 547
I 5980
\Y 5 862
| 3 325
Il 3 289
11l 4 356
\ 2702
| 2200
Il 2 503
I 2 809
\Y 2 367
| 2077
Il 2164

2001

2002

2003

2004

Zrédfo: Emitent

5.5. Informacja o wartosci sprzedazy Emitenta

5.5.1. Wartos¢ i struktura sprzedazy

Realizacja strategii biznesowej Emitenta znalazta swoj wyraz w zmianie struktury sprzedazy wedtug rodzajow przy-
chodow.

Tabela 5.4. Wartos¢ i struktura sprzedazy Emitenta wedtug rodzaju przychodéw
2001 r. 2002 r. 2003 r. | péirocze 2004 r.

Rodzaje dziatalnosci — — — —
wartosé % wartosé % wartosé % wartosé %

Ogoétem przychody netto
ze sprzedazy produktow, 91 032| 100,0%| 73308 100,0%| 72809| 100,0%| 41874 100,0%
towaréw i materiatéw, w tym:
1. Przychody netto ze sprzedazy
produktow i ustug, w tym:

23 457 25,8%| 38248 52,2% | 47 671 65,5%| 26 830 64,1%

1.1. Ustugi telekomunikacyjne 3 345 3,7% 18 283 24,9% 30 144 41,4% 20 357 48,6%

1.2. Ustugi integracyjne 20112 22,1% 19 965 27,2% 17 527 24,1% 6473 15,5%
2. Przychody netto ze sprzedazy

towardw i materiatobw w ramach 67 575 74,2% 35 060 47,8% 25 138 34,5% 15 044 35,9%

projektéw integracyjnych
Zrédto: Emitent

W analizowanym okresie, coraz wiekszy udziat w przychodach Emitenta miata sprzedaz produktéw wtasnych, zwig-
zanych ze swiadczeniem ustug. Jeszcze w 2001 roku sprzedaz produktow stanowita jedynie 25,8% wartoSci sprze-
dazy ogotem, by wzrosna¢ w 2003 roku do blisko 66% tacznych przychodow. Ta czes¢ sprzedazy Emitenta charak-
teryzuje sie znacznie wyzszg i rosngcg wartoscig dodang w stosunku do sprzedazy towaréw i materiatow. W 2001
roku blisko % przychoddw ze sprzedazy Emitenta stanowita sprzedaz towardéw i materiatéw, gtéwnie odsprzedaz
obcego sprzetu i oprogramowania. Rosnacy udziat w przychodach produktéw i ustug z wiekszg wartoscig dodang
znalazt odbicie w poziomie realizowanych marz, ktére rosty mimo spadku wartosci sprzedazy ogétem. Spadek war-
tosci przychodow ze sprzedazy dotyczy produktow i ustug charakteryzujgcych sie niskg marza. Z punktu widzenia
wynikow finansowych Emitenta wzrost $redniego poziomu marzy, nawet przy spadajagcym poziomie sprzedazy
oznacza mozliwos¢ uzyskania wyzszej efektywnosci dziatalno$ci gospodarcze;j.
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Rysunek 5.4. Warto$¢ przychodéw oraz marzy ze sprzedazy Spotki w latach 2001-2003 w tys. ztotych
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Uwaga: na powyzszym wykresie pokazano marze ze sprzedazy okreslong jako roznice przychodu ze sprzedazy
i kosztow zakupu towardw i ustug zewnetrznych.

W analizowanym okresie warto$¢ przychodow ze sprzedazy Spétki z poziomu ponad 90 min zt spadta i ustabilizo-
walfa sie w latach 2002-2003 na poziomie 73 min zi. W tym samym okresie jednak, w zwigzku z realizacjg nowej stra-
tegii Spotki, marza ze sprzedazy wzrosta z poziomu niespetna 24 min zt w roku 2001 do okoto 30 min zt w roku 2002
i okoto 33 min zt w roku 20083. Taki efekt jest wynikiem znacznego wzrostu udziatu ustug w sprzedazy.

Od 2001 roku w strukturze sprzedazy stale ros$nie udziat ustug telekomunikacyjnych nowej generacji:

Rysunek 5.5. Struktura sprzedazy Spotki wg grup produktow i ustug w latach 2001-2003 i w | péiroczu 2004
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Zrédto: Emitent
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Obecny portfel produktow i ustug Spotki jest stosunkowo zrownowazony, z dynamicznie rosngcym udziatem ustug
telekomunikacyjnych. Wzrost przychodoéw i marzy uzyskiwanej z ustug telekomunikacyjnych od poczatku dziafal-
nosci operatora ATMAN zostat zobrazowany na ponizszym wykresie:

Rysunek 5.6. Przychody i marza ze sprzedazy ustug telekomunikacyjnych (w tys. zt)
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5.5.2. Struktura geograficzna rynkéw zbytu

Rynek krajowy jest obecnie jedynym rynkiem zbytu ustug Emitenta. Charakter duzej czesci ustug oferowanych
przez Emitenta np.: ,0goInopolskie ustugi zarzgdzane (managed services)” dotyczy terenu catego kraju, co spra-
wia, iz trudno mowi¢ tu o geografii rynku zbytu. Taki sam charakter majg ustugi transmisji danych i dostgpu do Inter-
netu. Wigkszo$¢ ustug Emitenta moze by¢ lokowana w kazdym zakatku kraju i poza granicami Polski. Klienci Emi-
tenta wywodzg sig ze wszystkich regiondw Polski. Szczegolnie silng pozycje ma Emitent w Warszawie oraz na Gor-
nym Slgsku, gdzie funkcjonuje oddziat Spotki z siedzibg w Katowicach.

5.6. Informacja o giéwnych zrodtach zaopatrzenia Emitenta

W strukturze zaopatrzenia Emitenta wystepujg dwie zasadnicze grupy: zwigzane ze Swiadczeniem ustug teleko-
munikacyjnych oraz zwigzane z ustugami integracji systemow teleinformatycznych. W stosunku do tych pierw-
szych po stronie zakupow ustug wystepujg ustugi telekomunikacyjne, ktére kupowane sg od krajowych operato-
réw telekomunikacyjnych. W stosunku do drugich, istnieje bardzo dtuga lista towardw i ustug, ktére nabywane sg
od dostawcow i podwykonawcow w zwigzku z realizacjg projektdw integratorskich. Mozna je podzieli¢ na naste-
pujace grupy: sprzet sieciowy, sprzet komputerowy, oprogramowanie oraz ustugi instalacyjne iserwisowe.
Dostawcy towaréw do projektdéw integracyjnych wywodzg sie z Polski i z zagranicy — prawie wyfgcznie z USA.

W roku 2003 procentowy udziat najwiekszych dostawcéw stanowigcych zrédto zaopatrzenia w towary i ustugi
przedstawia ponizsze zestawienie:

Tabela 5.5. Procentowy udziat najwiekszych dostawcéw w zakupach Emitenta w roku 2003

Dostawca W wartosal dostaw
CISCO Systems International BV 11,4%
Hitachi Data Systems Ltd 11,1%
Silicon Graphics Inc. 11,0%
Telekomunikacja Polska S.A. 7,8%
Telekomunikacja Energetyczna TEL-ENERGO S.A. 6,9%
Bankowe Przedsiebiorstwo Telekomunikacyjne TELBANK S.A. 5,4%
Marconi Communications 4,5%
Veracomp S.A. 4,.3%
DNS Polska 3,2%
Crowley Data Poland Sp. z o.0. 2,0%
CLICO Sp. z o0.0. 1,9%
Warszawskie Przedsiebiorstwo Robot Telekomunikacyjnych S.A. 1,3%
Razem wyszczegoélnione 70,8%

Zrédfo: Emitent
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Struktura asortymentowa dostaw w roku 2003 byfa nastepujgca:

Tabela 5.6. Struktura asortymentowa zakupéw Emitenta w roku 2003

Rodzaj towaréw lub ustug :lJvdvtlaa:"ttapggi(: ::ts(:;vx
Sprzgt komputerowy 40,8%
Ustugi telekomunikacyjne 30,4%
Sprzet sieciowy 21,9%
Ustugi instalacyjne i serwisowe 4,3%
Oprogramowanie 2,6%
Razem 100,0%

Zrédto: Emitent

W strukturze geograficznej dostaw mozna wymieni¢ Polske, z ktorej realizowane byto w 2003 roku 49,2% dostaw
oraz Stany Zjednoczone Ameryki Pofnocnej, z ktorych realizowane byto w 2003 roku 47,9%. Na pozostafe kraje
przypadto 2,9% dostaw. W roku biezgcym nalezy sie spodziewaé wzrostu udziatu dostaw z krajéw Unii Europejskie;,
w zwigzku z tym, ze producenci z USA coraz czesciej decydujg sie na sprzedaz poprzez firmy zarejestrowane
w Unii Europejskie;.

W przypadku dziafalno$ci zwigzanej ze swiadczeniem ustug integratorskich istotne sg stabilne relacje z producen-
tami i dostawcami, opierajgce sie na perfekcyjnej znajomosci technologii wielu producentdw i dobrej wspofpracy
przy realizacji projektow. Przez lata ATM zbudowat silne powigzania ze swiatowymi potentatami technologicznymi,
takimi jak Cisco Systems (Ztoty Partner Cisco), Marconi, Hewlett-Packard, SGI, Sun Microsystems i wielu innych.
ATM jest uznawany za firme wyjatkowo dbatg o jakos¢ ustug wdrozeniowych i opieki powdrozeniowej, m.in. dzigki
utrzymywaniu mocnego zespotu dobrze wyszkolonych inzynierow oraz bogato wyposazonych laboratoriow i zapa-
sOw czesci zamiennych. Spoétka w swej wieloletniej historii wspdtpracowata z wiekszoscig znaczacych dostawcow,
sposrod ktorych nalezy wymienic:

— w zakresie projektowania i budowy sieci teletransmisyjnych:
— technologie sieciowe: Cisco, Marconi, Nokia, Lucent, Avaya, Enterasys, RAD, CellStack,

— technologie monitorowania i zarzgdzania: Hewlett-Packard, NetScout, Aprisma, Avocent, Criston (d. Metrix
Systems),

— technologie zabezpieczen: ActivCard, Check Point, ISS, F-Secure, RSA;

— W zakresie zaawansowanych systemow komputerowych, superkomputerow i superserwerdow wizualizacyjnych
i pamigci masowych: SGI, Sun Microsystems, Hewlett-Packard, Hitachi Data Systems, Legato, Network Applian-
ce, Platform Computing;

— w zakresie oprogramowania dla biznesu: Microsoft, Oracle, Altitude Software (d. Easyphone), Honeywell POMS,
iPlanet;

— w zakresie budowy infrastruktury teleinformatycznej i bezpieczenstwa: Andover Controls, Avaya, Alcatel, Molex,
Legrand, Nortel Networks, Philips, Schrack, Reichle & De-Massari.

5.7. Informacja o uzaleznieniu od jednego lub kilku odbiorcow lub dostawcow

5.7.1. Odbiorcy

Spotka jest w niewielkim stopniu uzalezniona od odbiorcow, co obrazuje ponizsza tabela.

Tabela 5.7. Udziat najwigkszych klientéow Spétki w jej przychodach

Udziat w przychodach Spétki za 2003 rok Liczba klientow
1 |5.10% 1
2 |10..15% 0
3 [15..20% 1
4 | ponad 20% 0

Zrédfo: Emitent

Klientem, na rzecz ktérego Spotka zrealizowata w roku 2003 ustugi i dostawy na 15% swoich przychodow jest BRE
Bank SA. Spdétka swiadczy na rzecz BRE Banku zréznicowane ustugi, wsrod ktorych gtownymi sa:

— outsourcing telekomunikacyjny,
— dostawy i wdrozenia sieci teleinformatycznych (lokalnych, kampusowych i rozlegtej),
— rozwdj systemu bankowosci internetowej dla klientéw korporacyjnych (interBRESOK).

Klient nie jest powigzany z Emitentem w sposdb inny niz poprzez umowy o swiadczenie ustug.
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5.7.2. Dostawcy

Spotka jest w niewielkim stopniu uzalezniona od dostawcow.

Tabela 5.8. Udziat najwiekszych dostawcow Spoétki w wartosci zakupow

Udziat w przychodach Spétki za 2003 r. Liczba dostawcow
1 |5.10% 3
2 |ponad 10% 3

Zrédfo: Emitent
Dostawcy majgcy ponad 10% udziat w wartosci zakupéw, to:

— Cisco Systems (udziat 11,4%). Spdtka jest Ztotym Partnerem firmy Cisco Systems. Wéréd wymagan certyfika-
cji jest m.in. posiadanie realnych perspektyw rozwoju sprzedazy, ktére juz zostaty przez Cisco ocenione pozy-
tywnie. Oznacza to, ze wspoipraca z firmg Cisco nie jest w zaden sposéb zagrozona.

— Hitachi Data Systems Ltd. (udziaft 11,1%). Jest to nowy partner Emitenta. Umowa partnerska zostafta podpisa-
na w 2002 roku. Istniejg duze szanse dalszego rozwoju tej wspotpracy.

— Silicon Graphics Inc. (SGI) (udziat 11,0%). Wspotpraca z SGI jest oparta na wieloletniej historii i przebiega bez
zaktécenh. Wobec obecnego stanu i perspektyw tego partnera, udziat jego rozwigzan w generowaniu sprzedazy
Spotki nie jest zagrozony. Gtownymi odbiorcami rozwigzan opartych na sprzecie SGI sg wieloletni klienci Spot-
ki, gtébwnie z sektora naukowego.

Pomiedzy Emitentem a wskazanymi wyzej podmiotami nie wystepujg inne powigzania, niz wynikajace z umow
przedstawionych w punkcie 5.9 Rozdziatu V Prospektu.

5.8. Znaczgce umowy zawarte przez Emitenta

ATM S.A. jest strong nizej opisanych umoéw, ktdre stanowig umowy znaczgce w rozumieniu postanowien § 2 ust. 1,
pkt 53 Rozporzadzenia w sprawie prospektu, tj. ktdérych wartos¢ przekracza 10% kwoty kapitatow wiasnych Emitenta.

5.8.1. Umowy zawarte z Telekomunikacjg Polskg S.A.

W ramach wspotpracy z Telekomunikacjg Polskg S.A. Emitent nabywa ustugi telekomunikacyjne oraz dzierzawi ele-
menty infrastruktury telekomunikacyjnej tego operatora.

Umowa nr BOL-506/03 z dnia 13 maja 2003 roku o $wiadczenie przez Telekomunikacje Polskg S.A. ustug dostepu
do Internetu wg protokotu ATM w sieci szkieletowej POLPAK, zawarta miedzy Telekomunikacjg Polskg S.A. a Emi-
tentem. Przedmiotem umowy jest zestawienie przez Telekomunikacje Polskg S.A. fgcza swiattowodowego, korzy-
stanie przez Emitenta z ustugi dostepu do Internetu wedtug protokotu ATM w sieci szkieletowej POLPAK realizowa-
nego w technologii ATM, zapewnienie Emitentowi gwarantowanego poziomu w zakresie dostepnosci ustugi na
poziomie okreslonym w umowie. Umowe zawarto na czas nieokreslony z 3-miesigcznym okresem wypowiedzenia.
Telekomunikacji Polskiej S.A. przystuguje ponadto uprawnienie do rozwigzania niniejszej umowy w trybie natych-
miastowym w przypadku zalegania przez Emitenta z pfatnoscig za dwa okresy rozliczeniowe oraz w przypadku
naruszenia przez Emitenta istotnych postanowien umowy. WartosS¢ optfat ponoszonych przez Emitenta na rzecz
Telekomunikacji Polskiej S.A. z tytutu tej umowy zalezy od przepustowosci, ktéra moze by¢ zmieniana na podsta-
wie pisemnych zlecen, niewymagajgcych Aneksu. Obecnie miesigczna optata z tytutu niniejszej umowy wynosi
676 500,00 ztotych. Umowa nie zawiera specyficznych warunkoéw, ktére odbiegajg od powszechnie stosowanych
w umowach tego typu. W umowie nie zawarto postanowien dotyczgcych kar umownych. W umowie nie zawarto
postanowien dotyczacych dochodzenia odszkodowania przewyzszajagcego wysokos¢ kar umownych. Umowa nie
zostata zawarta z zastrzezeniem warunku lub terminu.

Szacunkowa warto$¢ swiadczenh wynikajgcych z niniejszej umowy w okresie 5 lat obrotowych wynosi 40 590 000,00
ztotych.

Umowy na facza Frame Relay sa podpisywane oddzielnie na kazde tgcze — na potrzeby realizacji kontraktow dla
klientéw. Dotychczas Emitent zawart kilkadziesigt umow tego typu z Telekomunikacjg Polskg S.A. Przedmiotem tych
umow jest swiadczenie przez Telekomunikacje Polskg S.A. ustug transmisji danych Frame Relay/ATM. Umowy
zawarte sg na czas nieokreslony, zwykle z 1-miesigcznym terminem wypowiedzenia. tgczna warto$¢ optat pono-
szonych przez Emitenta na rzecz Telekomunikacji Polskiej S.A. z tytutu tych uméw wynosi ok. 140 000 zt miesiecz-
nie. Umowy nie zawierajg specyficznych warunkéw, kitére odbiegajg od powszechnie stosowanych w umowach
tego typu. W umowach nie zawarto postanowien dotyczgcych kar umownych. W umowie nie zawarto postanowien
dotyczgcych dochodzenia odszkodowania przewyzszajgcego wysokos¢ kar umownych. Umowa nie zostata zawar-
ta z zastrzezeniem warunku lub terminu.

Szacunkowa wartos¢ swiadczen wynikajgcych z tych w umow okresie 5 lat obrotowych wynosi 8 400 000,00 ztotych.

Kryterium bedgcym podstawg uznania umow wymienionych powyzej za znaczace byta fgczna wartos¢ wszystkich
przedstawionych wyzej uméw wynoszaca co najmniej 10% tacznej wartosci kapitatléw wtasnych Emitenta.
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5.8.2. Umowy zawarte z BRE Bankiem SA

Umowa zawarta w dniu 30 listopada 2001 roku z BRE Bankiem SA z siedzibg w Warszawie, o gwarantowanych
poziomach obstugi, obejmujgca obstuge telekomunikacyjng sieci rozlegtej, serwis urzgdzen sieciowych sieci WAN
i LAN oraz inne ustugi towarzyszgce. Umowa zawarta zostafa na czas nieokreslony. Umowa moze by¢ wypowie-
dziana z zachowaniem sze$ciomiesiecznego okresu wypowiedzenia, z wytgczeniem czeéci dotyczacej wymienio-
nych w umowie fgczy telekomunikacyjnych, wobec ktérej umowa nie moze zosta¢ wypowiedziana przed 1 stycznia
2007 roku. Umowa moze zostac¢ rozwigzana w przypadku wielokrotnego i razacego niewywigzywania sie z Umowy
przez Emitenta bgdz w przypadku uzywania przez BRE Bank SA przedmiotu umowy w sposdb niezgodny z jej
postanowieniami. Umowa moze zosta¢ rozwigzana w kazdym czasie za obopdlng zgoda stron. Umowa nie zawie-
ra specyficznych warunkow, ktére odbiegajg od powszechnie stosowanych w umowach tego typu. W przypadku
naruszenia przez Emitenta postanowienn umowy odnosnie ustug telekomunikacyjnych BRE Bank SA przystuguje
uprawnienie do naliczenia kary umownej w wysokosci maksymalnie do 100% miesiecznej wartosci opfaty podsta-
wowej za transmisje na danym fgczu w przypadku wystgpienia awarii lub usterki, jezeli czas niesprawnosci fgcza
wyniesie powyzej 144 godzin. W przypadku naruszenia przez Emitenta postanowiert umowy odnosnie ustug obstu-
gi technicznej BRE Bank SA przystuguje uprawnienie do naliczenia kary umownej w wysokosci 1% wartosci netto
tacznej opfaty miesiecznej za kazdg rozpoczetg jednostke umowng zwtoki. Wzajemna odpowiedzialnos¢ z tytutu
niewykonania lub nienalezytego wykonania przedmiotu Umowy ograniczona jest do wysokosci faktycznie poniesio-
nych strat. Odpowiedzialnos$¢ z tytutu utraconych korzysci i szkdd posrednich jest umownie wytgczona. Maksymal-
na, tgczna wysoko$¢ odszkodowana, ktére mogg by¢ nalezne z tego tytutu ograniczona jest do ceny rocznej netto
za Swiadczenie ustug. Zakres odpowiedzialnosci Emitenta (kary umowne) jest catkowitg formg odpowiedzialnosci
Emitenta w stosunku do BRE Bank SA z tytutu niewykonania lub nienalezytego wykonania tej Umowy. Umowa nie
zostata zawarta z zastrzezeniem warunku lub terminu. Szacunkowa warto$¢ swiadczen wynikajacych z niniejszej
umowy w okresie 5 lat obrotowych przekracza 31 000 000 zfotych.

Informacja o wysokosci aktualnych miesiecznych opfat z tytutu realizacji powyzszej umowy zostata objeta wnioskiem
o niepublikowanie i zostafa przedstawiona w ,Informacjach objetych wnioskiem o niepublikowanie”.

Kryterium bedgcym podstawg uznania umow wymienionych powyzej za znaczace byta taczna wartos¢ wszystkich
przedstawionych wyzej uméw wynoszaca co najmniej 10% tacznej wartosci kapitaléw wtasnych Emitenta.

5.9. Opis istotnych umoéw zawartych przez Emitenta

ATM S.A. jest strong szeregu umow, ktére stanowig umowy istotne dla dziatalnosci Spétki, w rozumieniu postano-
wien § 2, ust. 1, pkt 54 Rozporzadzenia w sprawie prospektu i zawarte sg z dostawcami technologii.

5.9.1. Umowa Generalnego Dystrybutora na Polske zawarta z firmg SGI (d. Silicon Graphics, Inc.)

Firma Silicon Graphics, Inc. przyznata Emitentowi status Generalnego dystrybutora na Polske w listopadzie 1991
roku. Wspotpraca jest przez obydwie strony traktowana jako stafa. Aktualna Umowa Dystrybucji (Distribution Agre-
ement) zostata zawarta w dniu 1 czerwca 2004 roku z Silicon Graphics World Trade Corporation (SGl), z siedzibg
w Mountain View (USA). Umowa zostata zawarta na okres 1 roku, po czym bedzie automatycznie przediuzana na
kolejne roczne okresy, chyba ze ktoras ze Stron wypowie jg na 3 miesigce wczesniej. W razie naruszenia istotnych
postanowien Umowy, moze ona zostac¢ rozwigzana przez kazdg ze Stron.

Warunki finansowe umowy okreslaja:
— minimalng warto$¢ zamowienia w kwocie 25 000 USD,

— wysokosc optaty za zmiang zamowienia w wysokosci 5% wartosci zamowienia, gdy zmiana nastgpi na mniej niz
60 dni od dostawy i 10% wartosci zamowienia, gdy zmiana nastgpi na mniej niz 30 dni od terminu dostawy,

— sposo6b okredlenia ceny na bazie F.C.A. siedziby producenta,
— termin ptatnosci: 30 dni od dnia wystawienia faktury,

— wysoko$¢ opfaty za opdznienia w ptatnosci w wysokosci 0,033% wartosci przeterminowanej naleznosci za
kazdy dzien zwtoki.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy, osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003, wyniosta ok. 5,6 min zt.

5.9.2. Umowa Integratora Systemow zawarta z firmg Cisco Systems

W dniu 3 marca 1999 roku zostata zawarta Umowa Integratora Systemow z firmg Cisco Systems International B.V.,,
z siedzibg w Amsterdamie (Holandia). Jej przedmiotem jest okreslenie warunkow i zasad zakupu sprzetu kompute-
rowego (produktow) oraz licencji od Cisco Systems International, w celu ich odsprzedazy do nabywcéw konco-
wych. Umowa zawarta zostata na okres jednego roku, nastepnie byta przedtuzana na podstawie anekséw na kolej-
ne roczne okresy. Ostatni aneks zostat zawarty w dniu 9 grudnia 2003 roku i obowigzuje do 8 grudnia 2004 roku.
Umowa moze zostac rozwigzana z zachowaniem 30-dniowego terminu wypowiedzenia. W okreslonych w umowie
przypadkach moze ona zosta¢ rozwigzana bez zachowania wymaganego okresu wypowiedzenia.
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Warunki finansowe umowy okreslaja:

— wysokos$c¢ optat za obstuge serwisowg producenta wynoszaca 5,5% rocznie od zakupow netto produktow kate-
gorii A, oraz odpowiednio 10%, 7,5%, 2% i 2,5% jednorazowo od wartosci zakupu netto produktow kategorii B,
C,DiS;

— termin pfatno$ci 30 dni od dnia wystawienia faktury.

Firma Cisco Systems przyznata Spotce najwyzszy status: Cisco Gold Partner (Ztoty Partner Cisco). Cisco prowadzi
program partnerski. Przyjeta rejestracja daje status Cisco Registered Partner (kiedy$ Authorized Reseller). Dalsze
kroki polegajg na uzyskiwaniu certyfikacji i specjalizacji. Spetnienie coraz wyzszych wymagan pozwala na osiggnig-
cie statusu Premier, Silver lub Gold. Wymagania dotyczg kompetencji, posiadania kadry o odpowiednich (certyfiko-
wanych przez Cisco) poziomach kwalifikacji, odpowiednio wyposazonego laboratorium, poziomu sprzedazy i sa-
tysfakcji klientow.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003 wyniosta ok. 5,5 min zt.

5.9.3. Umowa partnerska z firmg Marconi

W dniu 27 stycznia 1995 roku zostata zawarta umowa z FORE Systems, Inc. (USA). Na mocy tej umowy Emitent byt
dystrybutorem produktow i rozwigzan FORE na terytorium Rzeczpospolitej Polskiej.

Warunki finansowe umowy okreslaja:
— sposob okreslenia ceny na bazie F.O.B. siedziby producenta,

— opfata za rezygnacje z zamowienia w wysokosci 5% wartosci zamowienia, gdy rezygnacja nastgpi na mniej niz
60 dni od dostawy i 10% wartosci zamowienia, gdy rezygnacija nastgpi na mniej niz 30 dni od terminu dostawy,

— termin ptatnosci 30 dni od dnia wystawienia faktury,
— optate za zwtoke od przeterminowanych naleznosci w wysokosci 1,5% miesiecznie.

Firma FORE Systems zostata przejeta przez GEC plc z siedzibg w Londynie (Wielka Brytania), ktéra obecnie pro-
wadzi dziatalnos¢ pod nazwg Marconi plc. Firma Marconi pozostaje nadal partnerem handlowym Emitenta i przy-
znafa Spofce status ,Marconi Enterprise Select Partner”.

MEP — Marconi Enterprise Partner — sprzedaje produkty Broadband Routing & Switching (dla sieci szerokopasmo-
wych i przetagczanych), w odrdznieniu od MOP (Marconi Optical Partner, sieci optyczne) i MAP (Marconi Access
Partner, sieci dostepowe). Kolejne stopnie akredytacji noszg nazwy: Certified, Select i Elite, sg przyznawane oddziel-
nie w kazdym z wymienionych obszaréw. Stopnie réznig sie wymaganiami szkoleniowymi.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy osiggnieta w zwiazku z realizacja tej umowy w latach
2002-2003 wyniosta ok. 4,8 min zi.

5.9.4. Umowa partnerska z firmg Sun Microsystems

Umowa partnerska z firmg Sun Microsystems Poland Sp. z 0.0. z siedzibg w Warszawie zostata zawarta w dniu
26 stycznia 2004 roku. Umowa ta stanowi Warunki Ogélne, ktorych celem jest stworzenie mechanizmu, w ramach
ktérego Sun i Spotka zawierajg umowy szczegédtowe, dotyczgce okreslonych wyroboéw lub ustug. Umowa zawie-
ra Zatgcznik do Warunkéow Ogoélnych Sun, zgodnie z ktorym Spoétka ma prawo kupowac okreslone produkty
i ustugi od Sun lub autoryzowanego dystrybutora Sun oraz dystrybuowa¢ takie produkty i ustugi do nabywcow
koncowych lub autoryzowanych dystrybutoréw Sun. Umowa zawarta jest na czas nieokreslony. W okreslonych
w umowie przypadkach moze ona zostac¢ rozwigzana bez zachowania wymaganego okresu wypowiedzenia.

Warunki finansowe umowy okreslajg termin ptatnosci na 30 dni od dnia wystawienia faktury.

Firma Sun Microsystems przyznata Spofce status Datacenter System Provider (Dostawca Systeméw Centréw
Danych), co oznacza najwyzszy poziom partnerow, ktorzy posiadajg najwyzsze kwalifikacje i posiadajg najwiecej
pracownikéw przeszkolonych w technologii Suna. Nalezgce do tej grupy firmy partnerskie mogg oferowac¢ wszyst-
kie produkty Suna, wtym réwniez Serwery High-End i urzgdzenia pamieci masowej klasy Data Center. Spotka
posiada roéwniez status Sun Service Manager, czyli jest uprawniona do swiadczenia ustug serwisowych produktéw
Sun w obszarze Datacenter.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003 wyniosta ok. 3,0 min zt.

5.9.5. Umowa partnerska z firmg Hitachi Data Systems

Umowa zawarta w dniu 1 pazdziernika 2002 roku z Hitachi Data Systems GmbH, z siedzibg w Wiedniu (Austria),
przyznajgca Spoice status Authorised Partner (Autoryzowany Partner). Umowa zostata zawarta na okres jednego
roku. Wspotpraca stron odbywa sie na podstawie dotychczasowej umowy, ktdrg w sposéb dorozumiany strony
przediuzyty na czas nieokreslony. W razie naruszenia istotnych postanowiern Umowy moze ona zosta¢ rozwigzana
z zachowaniem 30-dniowego terminu wypowiedzenia.
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Umowa nie okre$la warunkéw finansowych wspétpracy.

Wartos¢ rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy, osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w roku 2003
(pierwszy rok obowigzywania umowy), wyniosta ok. 2,8 min zt.

5.9.6. Umowa partnerska z firmg Hewlett-Packard

Umowa zawarta w dniu 1 wrzesnia 2003 roku z Hewlett-Packard, Europa BV z siedzibg w Amsterdamie (Holandia)
i Genewie (Szwajcaria), nadajgca Spoéice status ,Sales and Service Partner” na poziomie ,HP Business Partner
Select” (posredni pomiedzy statusem ,Podstawowy” a ,Premier’). Umowa jest zawarta na czas nieokreslony.
W okreslonych w umowie przypadkach moze ona zostac¢ rozwigzana bez zachowania wymaganego okresu wypo-
wiedzenia.

Umowa nie okresla warunkow finansowych wspotpracy.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy, osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003, wyniosta ok. 0,9 min zt.

5.9.7. Umowa partnerska z firmg Check Point Software Technologies

Emitent wspotpracuje z Check Point Software Technologies Inc., z siedzibg w Ramat Gan (lzrael), ktéry przyznat
Spoice status Authorized Partner (Autoryzowany Partner). Umowa migdzy stronami nie ma formy pisemne;.

Umowa nie okre$la warunkéw finansowych wspétpracy.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy, osiagnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003, wyniosta ok. 0,7 min zt.

5.9.8. Umowa partnerska z firmg Internet Security Systems (ISS)

Umowa zawarta w dniu 4 marca 2002 roku z Internet Security Systems (ISS) N.V., z siedzibg w Strombeek-Bever
(Belgia), przyznajaca Spoice status Technology Partner (Partner Technologiczny).

Umowa zostafa zawarta na czas okreslony do dnia 31 grudnia 2002 roku. Wspétpraca stron odbywa sie na podsta-
wie dotychczasowej umowy, ktdrg w sposob dorozumiany strony przedtuzyty na czas nieokreslony.

Warunki finansowe umowy okreslajg pozgdang wielkos¢ zakupow produktow objetych umowg przez Emitenta
w wysokos$ci 200.000 EUR rocznie.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy, osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003, wyniostfa ok. 0,6 min zt.
5.9.9. Umowa partnerska z firmg ActivCard

Umowa zawarta w dniu 24 marca 2000 roku z ActivCard Europe S.A., z siedzibg w Suresnes (Francja), przyznaja-
ca Spotce status Certified ActivCard Reseller (Certyfikowany Odsprzedawca ActivCard).

Umowa zostata zawarta na czas nieokreslony. W razie naruszenia istotnych postanowiern Umowy moze ona zostac
rozwigzana z zachowaniem 30-dniowego terminu wypowiedzenia.

Warunki finansowe umowy okreslaja:

— koszt rocznego wsparcia serwisowego produktow w wysokosci 15% wartosci zakupu rocznie,

— koszt licencji dla potrzeb wiasnych Emitenta w wysokosci 5 000 USD rocznie,

— koszt wsparcia serwisowego dla licencji wlasnej w wysokos$ci 750 USD rocznie.

Srednia warto$¢ rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy, osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003, wyniosta ok. 0,6 min zt.

5.9.10. Umowa partnerska z firmg Nokia

Umowa zawarta w dniu 12 sierpnia 2003 roku z Nokia Internet Communications, z siedzibg w Mountain View (USA),
przyznajgca Spotce status Authorized Reseller (Autoryzowany Odsprzedawca). Umowa zawarta jest na czas nie-
okreslony.

Warunki finansowe umowy okreslajg pozadang wielkos¢ zakupdéw produktow objetych umowg przez Emitenta
w wysokosci 50 000 USD rocznie.

Srednia warto$é rocznych przychodéw Emitenta ze sprzedazy, osiggnieta w zwigzku z realizacjg tej umowy w latach
2002-2003, wyniosta ok. 0,4 min zt.
5.9.11. Umowy ubezpieczenia

Do umow istotnych dla dziatalnosci Spétki zaliczy¢ nalezy takze opisane ponizej umowy ubezpieczenia dotyczace
majatku Spotki oraz prowadzonej dziatalnosci.
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Umowy ubezpieczenia srodkow transportu zostaly zawarte na okresy roczne z Powszechnym Zaktadem Ubezpie-
czen S.A. z siedzibg w Warszawie — wiekszo$¢ umoéw, na fgczng kwote ok. 1,1 min zi, a takze z: Towarzystwem
Ubezpieczen i Reasekuracji CIGNA STU S.A. z siedzibg w Warszawie, Towarzystwem Ubezpieczeni Reasekuraciji
WARTA S.A. z siedzibg w Warszawie oraz Sopockim Towarzystwem Ubezpieczen Ergo Hestia SA z siedzibg w So-
pocie — na tgczng kwote ok. 0,75 min zt.

Wszystkie pozostate umowy ubezpieczenia zostaly zawarte z Towarzystwem Ubezpieczeniowym Allianz Polska S.A.:

— zawarta na okres od dnia 20 pazdziernika 2003 roku do dnia 19 pazdziernika 2004 roku umowa ubezpieczenia
budynkéw od zdarzen losowych (pozar, uderzenie pioruna, eksplozja, upadek statku powietrznego, huragan
i grad, woda wodociggowa, powddz, trzesienie ziemi, zapadniecie lub obsuniecie ziemi, erupcja wulkanu, lawi-
na lub napér $niegu, uderzenie pojazdu, dym, uderzenie fali dzwigekowej) — suma ubezpieczenia 27 min zt;

— zawarta na okres od dnia 15 sierpnia 2003 roku do dnia 14 sierpnia 2004 roku umowa ubezpieczenia od odpo-
wiedzialnosci cywilnej z tytutu prowadzonej dziatalnosci gospodarczej z wtgczeniem odpowiedzialnosci cywilnej
najemcy z tytutu szkdd w nieruchomosciach osob trzecich — suma ubezpieczenia 1,5 min zt;

— zawarta na okres od dnia 15 sierpnia 2003 roku do dnia 14 sierpnia 2004 roku umowa ubezpieczenia srodkow
obrotowych Allianz Biznes Plus — obejmuje ubezpieczenie rzeczy ruchomych stanowigcych wyposazenie ubez-
pieczonego (suma ubezpieczenia: 1,47 min zt) oraz srodkow obrotowych (suma ubezpieczenia: 4,5 min zf) od
zdarzen losowych (pozaru, uderzenia pioruna, eksplozji itd.), a takze ubezpieczenie stacjonarnego sprzetu elek-
tronicznego (suma ubezpieczenia: ok. 0,46 min zt) od zdarzen gwattownych, nieprzewidywalnych i zewnetrz-
nych wobec ubezpieczonej rzeczy.

5.10. Opis umow, ktérych strong sg akcjonariusze Spétki oraz podmioty
powigzane

Zawarte sg dwie umowy, ktorych strong sg akcjonariusze oraz podmioty powigzane, ktore mogag miec istotne zna-
czenie dla Emitenta lub prowadzonej przez niego dziatalnosci gospodarczej:

— Pomiedzy Emitentem a firmg A.Chalimoniuk i Wspolnicy, ATM S.J. zawarta jest umowa, na mocy ktorej Emitent
nabyt prawo do sprzedazy Pakietu Oprogramowania do Wsparcia Obstugi Klienta. Wynagrodzenie dla wtasci-
ciela oprogramowania jest ustalone w wysokosci 40% przychodow ze sprzedazy. Umowa zostata zawarta dnia
5 stycznia 2004 roku na czas nieokreslony, z prawem do wypowiedzenia przez kazdg ze stron za 3-miesiecznym
okresem wypowiedzenia. Zdaniem Emitenta umowa zostata zawarta na warunkach rynkowych.

— Pomiedzy Emitentem a firmg A.Chalimoniuk i Wspdlnicy, ATM S.J. zawarta jest takze umowa na korzystanie z na-
zwy zastrzezonej ,ATM” i znaku towarowego, bedgcego wtasnoscig zatozycieli Spétki ATM: Antoniego Chalimo-
niuka, Tadeusza Czichona, Dariusza Kietkowskiego i Tomasza Tuchotka. Na mocy tej umowy, podpisanej w dniu
30 czerwca 2003 roku, Emitent ma nieograniczone prawa do korzystania z nazwy zastrzezonej ,ATM” i znaku
towarowego, objetego $wiadectwem ochronnym Nr R-90548. Stanowi ona przedtuzenie na czas nieograniczony
poprzedniej umowy licencyjnej z dnia 25 maja 2001 roku. Umowa zostata zawarta na czas nieokreslony. W umo-
wie nie przewidziano warunkéw wypowiedzenia bgdz rozwigzania umowy, zastosowania majg wiec odpowiednie
przepisy Kodeksu cywilnego. Z tytutu korzystania z licencji Emitent ponosi statg opfate na rzecz ATM S.J., w wy-
sokosci 20 tys. zt miesiecznie. Zdaniem Emitenta umowa zostata zawarta na warunkach rynkowych.

5.11. Informacje o zawarciu przez Emitenta lub jednostke od niego zalezng
transakcji z podmiotami powigzanymi

Emitent ani jednostki od niego zalezne nie zawieraty w okresie ostatnich 12 miesigcy z podmiotami powigzanymi
transakcji, o ktérych mowa w 14 ust.1 p.11 Rozporzgdzenia na kwote przekraczajgcg réwnowartos¢ 500 000
EURO.

5.12. Informacje o najistotniejszych posiadanych koncesjach lub zezwoleniach
na prowadzenie dziatalnosci gospodarczej oraz pozwoleniach na
korzystanie ze Srodowiska naturalnego

W ramach prowadzonej dziatalnosci Spoétka korzysta z nizej wymienionych koncesiji (zezwolen).

5.12.1. Koncesja na obrot ,towarami podwdjnego przeznaczenia”

Koncesja nr B-399/2003 z dnia 30 wrzesnia 2003 roku wydana przez Ministra Spraw Wewnetrznych i Administraciji
na wykonywanie dziatalnosci gospodarczej, w zakresie obrotu wyrobami i technologig o przeznaczeniu wojskowym
lub policyjnym okreslonymi w WT XI Zatgcznika Nr 2 Wykaz wyrobdw i technologii o przeznaczeniu wojskowym lub
policyjnym — WT — do rozporzadzenia Rady Ministrow z dnia 3 grudnia 2001 roku w sprawie rodzajéw broni i amu-
nicji oraz wykazu wyrobéw i technologii o przeznaczeniu wojskowym lub policyjnym, na ktérych wytwarzanie lub
obrét jest wymagana koncesja (Dz. U. nr 145, poz. 1625). Koncesja wazna jest 50 lat.
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5.12.2. Koncesja na ustugi zabezpieczenia technicznego

Koncesja nr ZK-I-L-0113/99 z dnia 8 grudnia 1999 roku wydana przez Ministra Spraw Wewnetrznych i Administraciji
na prowadzenie dziatalnosci gospodarczej, w zakresie ustug ochrony mienia realizowanych w formie zabezpiecze-
nia technicznego polegajgcego na: (i) montazu elektronicznych urzgdzen i systemow alarmowych sygnalizujgcych
zagrozenia chronionych oséb i mienia oraz eksploatacji, konserwaciji i naprawach w miejscach ich zainstalowania
oraz (ii) montazu urzgdzen i srodkdw mechanicznego zabezpieczania oraz ich eksploatacji, konserwacji, napra-
wach i awaryjnym otwieraniu w miejscach zainstalowania. Koncesja udzielona jest na czas nieoznaczony. Wazna
jest na terenie catego kraju.

5.12.3. Zgloszenie dziafalnosci telekomunikacyjnej

Zaswiadczenie Prezesa Urzedu Regulacji Telekomunikacji i Poczty z dnia 11 marca 2003 roku o dokonaniu zgtosze-
nia dziatalnosci telekomunikacyjnej niewymagajacej zezwolenia, wykonywanej w sieci publicznej, polegajacej na:
(i) swiadczeniu ustug transmisji danych z wykorzystaniem sieci telekomunikacyjnej wtasnej oraz sieci telekomuni-
kacyjnych innych operatorow, (ii) $wiadczeniu ustug dzierzawy tgczy telekomunikacyjnych z wykorzystaniem sieci
telekomunikacyjnej wtasnej oraz sieci telekomunikacyjnych innych operatorow, (i) Swiadczeniu ustug dostepu do
sieci Internet, (iv) eksploatacji wtasnych sieci telekomunikacyjnych (z wytgczeniem sieci telekomunikacyjnych pod-
legajgcych zezwoleniu) w celu $wiadczenia ustug telekomunikacyjnych. Dziafalnos¢ telekomunikacyjna objeta zgto-
szeniem wykonywana ma by¢ na obszarze Rzeczypospolitej Polskiej. Zgtoszona dziatalnos¢ telekomunikacyjna nie
jest objeta sprzeciwem.

5.12.4. Zgloszenie dziafalnosci telekomunikacyjnej

Zaswiadczenie Prezesa Urzedu Regulacji Telekomunikacji i Poczty z dnia 11 marca 2003 roku o dokonaniu zgtosze-
nia dziatalnosci telekomunikacyjnej niewymagajgcej zezwolenia, wykonywanej w sieci publicznej, polegajacej na:
(i) udostepnianiu ustug miedzynarodowej transmisji danych swiadczonych przez innych uprawnionych operatorow,
(i) udostepnianiu ustug miedzynarodowej dzierzawy tgczy telekomunikacyjnych swiadczonych przez innych upraw-
nionych operatorow. Dziatalnos¢ telekomunikacyjna objeta zgtoszeniem wykonywana ma by¢ na obszarze Rzeczy-
pospolitej Polskiej. Zgtoszona dziatalnosc¢ telekomunikacyjna nie jest objeta sprzeciwem.

5.12.5. Zgloszenie dziafalnosci telekomunikacyjnej

Zaswiadczenie Prezesa Urzedu Regulacji Telekomunikacji i Poczty z dnia 11 marca 2003 roku o dokonaniu zgtosze-
nia dziatalnosci telekomunikacyjnej niewymagajacej zezwolenia, wykonywanej w sieci publicznej, polegajacej na:
(i) swiadczeniu ustug miedzynarodowej transmisji danych za pomocg sieci telekomunikacyjnych eksploatowanych
przez innych uprawnionych operatoréw, (i) Swiadczeniu ustug miedzynarodowej dzierzawy tgczy telekomunikacyj-
nych za pomocsg sieci telekomunikacyjnych eksploatowanych przez innych uprawnionych operatoréw. Dziatalnos¢
telekomunikacyjna objeta zgfoszeniem wykonywana ma by¢ na obszarze Rzeczypospolitej Polskiej. Zgtoszona
dziatalnos¢ telekomunikacyjna nie jest objeta sprzeciwem.

5.12.6. Korzystanie ze srodowiska naturalnego

Z uwagi na zakres prowadzonej dziatalnosci Spoétka nie posiada (nie ma obowigzku posiadania) zadnych decyzji
okreslajgcych warunki korzystania ze srodowiska naturalnego.

5.13. Informacje o najistotniejszych posiadanych patentach, licencjach i znakach
towarowych, z opisem ich roli w prowadzonej przez Spoétke dziatalnosci

Spotka na dzien aktualizacji prospektu nie posiada patentow. Spoétka korzysta z nizej opisanych praw na dobrach
niematerialnych.

5.13.1. Znak towarowy ,atm”

Na podstawie umowy licencyjnej na korzystanie ze znaku towarowego z dnia 30 czerwca 2003 roku, zawartej
pomiedzy A. Chalimoniuk i Wspolnicy ATM Spoétka Jawna (Licencjodawca) z siedzibg w Warszawie, a Spotkg (Li-
cencjobiorca), ATM S.A. korzysta z nie wylgcznej licencji oraz prawa do stosowania znaku towarowego stowno-gra-
ficznego ,atm”, objetego ochrong zgodnie ze swiadectwem ochronnym nr R-90548. Licencja upowaznia Emitenta
do stosowania znaku towarowego we wtasnym zakresie na czas nieograniczony. Znak towarowy ,atm” stuzy do
oznaczania towaréw (ustug) klas: 07, 09, 12, 28, 35, 37, 38 i 42. Umowa zostaje automatycznie rozszerzona na sto-
sowanie w klasach 09, 35, 36, 37 38, 41 i 42 po uzyskaniu pozytywnej decyzji Urzedu Patentowego co do rozsze-
rzenia zakresu ochronnego zawartego w zgtoszeniu nr Z-266603.

5.13.2. Znak towarowy ,ATMAN”

W dniu 7 kwietnia 2000 roku Spotka ztozyta w Urzedzie Patentowym RP wniosek (numer Z-216561) o zastrzezenie
znaku towarowego ,ATMAN”. ATMAN jest markg stosowang przez ATM S.A. dla ogétu dziatalnos$ci telekomunikacyj-
nej Spotki i stuzy do oznaczania towarow (ustug) klas: 09, 35, 37, 38 i 42. Znak ATMAN zostat objety ochrong zgod-
nie ze $wiadectwem ochronnym nr R-147957. Prawo ochronne przystuguje Spoétce do dnia 7 kwietnia 2010 roku.
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5.14. Informacje o prowadzonych pracach badawczo-rozwojowych oraz
wdrozeniowych dokonanych w okresie ostatnich trzech lat, ze wskazaniem
wysokosci naktadow poniesionych na te cele

5.14.1. Gtowica Sledzgca ruchy kamery

Gfowica stanowi element studia wirtualnego. Przedmiotem prac byto opracowanie i wykonanie dwéch prototypo-
wych gtowic, ktére pracujg w studiu wirtualnym Telewizji Polskiej S.A. Projekt zostat wykonany na zlecenie Telewi-
zji Polskiej S.A. w okresie od wrzesnia do grudnia 1997 roku. Szacunkowe naktady na prace rozwojowe wyniosty
okoto 70 tys. zt.

5.14.2. System Elektronicznej Ewidencji Kluczy (SEEK)

Przedmiotem prac bylo opracowanie produktu i wdrozenie go do produkcji (1999-2000). Szacunkowe naktady na

prace rozwojowe wyniosty okofo 200 tys. zt.

5.14.3. ,,Srodowisko sprzetowo-programowe cyfrowej platformy dystrybucji materiatéw
multimedialnych”

Projekt wewnetrzny zrealizowany w latach 2000-2002. Szacunkowe naktady na prace badawczo-rozwojowe wynio-

sty okoto 300 tys. zt.

5.14.4. Projekt celowy ,,System udostepniania sygnatu audiowizualnego w Polskim Internecie
Optycznym w sposob zapewniajgcy realizacje Telewizji Interaktywnej”

Wspodtudziat w konsorcjum realizatoréw (jedyna firma komercyjna w gronie instytucji naukowych pod kierownic-
twem ACK Cyfronet AGH). Projekt prowadzi Telewizja Polska S.A. Projekt w toku, nie powoduje obcigzen finanso-
wych dla ATM S.A.

5.14.5. Projekt celowy ,SGI-Grid”

Uczestnictwo w charakterze reprezentanta firmy SGI (USA). Projekt prowadzi ACK Cyfronet-AGH. Projekt w toku,
nie powoduje obcigzenh finansowych dla ATM S.A.

5.14.6. Specjalny program badawczy ,Wspomaganie decyzji odnosnie systeméw klienckich”

Uczestnictwo w realizacji projektu nr E! 3196 CSI — wspotpraca z firmg Criston (Francja) w ramach miedzynarodowej
inicjatywy Eureka. Projekt w toku, warto$¢ wkitadu ATM S.A. — 1 530 tys. zI, w tym dofinansowanie Ministerstwa Nauki
i Infformatyzacji — 60%. Naktady poniesione przez Emitenta do dnia 30 czerwca 2004 roku wyniosty ok. 760 tys. zt.

5.15. Opis gtéwnych inwestycji krajowych i zagranicznych Emitenta,
w tym inwestycji kapitalowych, a takze uczestnictwa we wspolnych
przedsiewzieciach, spétkach, fundacjach, stowarzyszeniach
oraz dziatalnosci sponsorskiej i charytatywnej

Do najwazniejszych inwestycji krajowych Emitenta nalezg naktady inwestycyjne na budowe sieci telekomunikacyj-
nej ATMAN oraz na budowe Centrum Telekomunikacyjnego w Warszawie przy ul. Grochowskiej 21a, ktdre stanowi
takze jego siedzibe.

Sie¢ telekomunikacyjna ATMAN oraz Centrum Telekomunikacyjne ATM wraz z Centrum Operacyjnym Sieci zostaty
oddane do uzytku w roku 2001. tgczna wartos¢ tych inwestycji wyniosta do konca 2001 roku 42 154 tys. zi.

Kolejne lata to okres inwestowania w rozbudowe sieci ATMAN na potrzeby zawieranych nowych kontraktow i pod-
noszenie jej zdolnosci eksploatacyjnych. W roku 2002 naktady inwestycyjne z tego tytutu wyniosty 1 871 tys. zi,
w 2003 roku 2 956 tys. zt, a w pierwszym pofroczu 2004 roku 3 270 tys. zt.

Petne dane dotyczace poniesionych naktadéw na te cele (w tys. zt) przedstawia ponizsze zestawienie:

Tabela 5.9. Naktady poniesione przez Emitenta na inwestycje we wtasng infrastrukture telekomunikacyjng

Naktady inwestycyjne na budowe Nakiady inwestycyjne na b_udowe
sieci telekomunikacyjnej ATMAN Centrum '!'elelfoml._lnlkacylnego
Okres (siedziby firmy)
Naktady Naktady Naktady Naktady
w okresie narastajgco w okresie narastajgco
2000 r. 16 163 13 256
2001 r. 3277 19 440 9 458 22714
2002 r. 1871 21 311 323 23 037
2003 r. 2 956 24 267 268 23 305
| pétrocze 2004 . 3270 27 537 38 23 343

Zrédto: Emitent
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W wyniku rozbudowy sieci ATMAN zwigksza sie sukcesywnie liczba weztow sieci, ktora okresla potencjat operacyj-
ny swiadczenia ustug telekomunikacyjnych. Ponizsza tabela obrazuje osiggniety dzieki tym inwestycjom wzrost licz-
by weztdéw sieci.

Tabela 5.10. Przyrost zasobéw sieci telekomunikacyjnej Emitenta

Stan na dzien: 01.01.2001 r. 01.01.2002 r. 01.01.2003 r. 01.01.2004 r.
Liczba weztow 8 32 47 59

Zrédto: Emitent

Wyzej wymienione inwestycje finansowane byly czesciowo ze srodkow wtasnych Emitenta, uzyskanych z zysku
osiggnietego w latach ubiegtych, a w szczegolnosci w wyniku sprzedazy akcji ATOM S.A. w roku 1999. Na finanso-
wanie pozostatej czesci inwestycji zostat zaciagniety kredyt inwestycyjny, ktory zostat opisany w punkcie 5.16.1
niniejszego Rozdziatu.

Do krajowych inwestycji kapitatowych Emitenta nalezato nabycie 100% udziatéw w spofce ATM Elektronika Spoétka
Z 0.0. z siedzibg w Warszawie, ul. Grochowska 21a, wpisanej do rejestru przedsiebiorcow prowadzonego przez Sad
Rejonowy dla m.st. Warszawy, XX Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sgdowego, pod numerem KRS
0000118863. Udziaty zostaty zakupione przez Emitenta w 2001 roku za kwote 8 000 zt. W dniu zakupu udziatow przez
Emitenta kapitat zaktadowy tej spotki wynosit 4 000 zt. W roku 2002 kapitat zaktadowy zostat spotki zostat podwyzszo-
ny do kwoty 50 000 zt poprzez zwiekszenie wartosci nominalnej udziatow z 4 000 zt do 50 000 zt. Zaréwno srodki na
zakup udziatow, jak i na podwyzszenie kapitatu zaktadowego pochodzity z kapitatu obrotowego Emitenta.

Przedmiot dziatalnosci ATM Elektronika Sp. z 0.0. jest zblizony do dziatalno$ci Emitenta. Spétka prowadzita sprze-
daz niektorych towarow i ustug bedacych w ofercie Emitenta dla wyspecjalizowanych klientow w roku 2001. Dzia-
talnos¢ gospodarcza zostata rozpoczeta przez Spotke 1 maja 2001 r., a zawieszona w dniu 30 czerwca 2002 roku.
Przychody ze sprzedazy w roku 2001 wyniosty 4 175 tys. zt, a w roku 2002 — 66 tys. zt. Zysk netto z dziafalnosSci
Spotki zostat przeznaczony na dywidende w wysokosci 416 500 zt, ktéra zostata wyptacona w catosci Emitentowi.
Od dnia zawieszenia dziatalnosci do dnia sporzgdzenia prospektu Spotka nie prowadzita dziatalnosci i na dzien
sporzadzenia prospektu nie istniejg zamiary jej reaktywowania.

Emitent nie prowadzit inwestycji zagranicznych.

Emitent nie uczestniczyt i nie uczestniczy we wspolnych przedsigwzigciach, spoétkach, fundacjach, stowarzysze-
niach oraz dziatalnosci sponsorskiej i charytatywne;j.

5.16. Informacje o umowach kredytowych i pozyczki, poreczenia, gwaranciji,
a takze o istotnych zobowigzaniach wekslowych oraz innych istotnych
zobowigzaniach Spofki

Spotka jest strong nastepujgcych uméw kredytowych:

5.16.1. Kredyt inwestycyjny

Umowa kredytowa Nr 02/278/01/Z/IN o kredyt inwestycyjny wielowalutowy zawarta w dniu 14 wrzesnia 2001 roku
z BRE Bankiem SA, Oddziat Regionalny w Warszawie, ul. Krélewska 14. Bank udzielit Kredytobiorcy wielowaluto-
wego kredytu inwestycyjnego w kwocie:

— rownowarto$ci 12 000 000 ztotych w okresie od dnia 14 wrze$nia 2001 roku do dnia 18 marca 2002 roku;
— rownowartosci 19 000 000 ztotych w okresie od dnia 18 marca 2002 roku do dnia 2 lipca 2002 roku.

W dniu 3 lipca 2002 roku nastgpito przewalutowanie kredytu na USD. Saldo kredytu wyniosto 4 669 589,64 USD. W dniu
5 maja 2003 roku nastgpito przewalutowanie kredytu na ziote polskie. Saldo kredytu wyniosto 15 927 970,28 zt. W dniu
23 maja 2003 roku nastgpito kolejne przewalutowanie kredytu na EURO. Saldo kredytu wyniosto 3 653 204,19 EUR.

Aktualne oprocentowanie zostato zamieszczone w ,Informacjach objetych wnioskiem o niepublikowanie”.
Spfata kredytu nastepuje w siedmiu ratach rocznych po 405 911,58 EUR.
Na dzien 31 marca 2004 roku do sptaty pozostata kwota 3 247 292,61 EUR.

Catkowita spfata kredytu zostanie dokonana do dnia 28 lutego 2012 roku.

5.16.1. Linia na gwarancje bankowe

Umowa nr 174/DKS/02 o udzielenie linii na gwarancje bankowe zawarta w dniu 19 lipca 2002 roku z Bankiem Mil-
lennium S.A. z siedzibg w Warszawie, Al. Jerozolimskie 133. Bank zobowigzuje sie na mocy ww. umowy w okresie
od dnia 19 lipca 2002 roku do dnia 30 pazdziernika 2004 roku udziela¢ gwarancji bankowych za zobowigzania Spot-
ki z tytutu sktadanych ofert i umow zawieranych przez Spotke w zwigzku z prowadzong przez nig dziatalnoscig
gospodarczg. tgczna kwota zobowigzan Banku nie moze przekroczy¢, zgodnie z umowg, 7 000 000 ztotych.

Aktualne oprocentowanie zostato zamieszczone w ,Informacjach objetych wnioskiem o niepublikowanie”.
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5.16.2. Limit na gwarancje bankowe

Umowa Nr 02/549/03 o warunkach wspotpracy w zakresie udzielania gwarancji bankowych zawarta w dniu 27 listo-
pada 2003 roku z BRE Bankiem SA z siedzibg w Warszawie, ul. Krolewska 14. Przedmiotem umowy jest okreslenie
zasad wspotpracy pomiedzy Spoétkg a Bankiem w zakresie korzystania przez Spotke z gwarancji bankowych w ra-
mach ustalonego przez bank limitu na gwarancje bankowe. Na mocy umowy Bank przyznaje Spétce prawo do
korzystania z gwarancji bankowych w granicach limitu, do maksymalnej kwoty 3 000 000 ztotych. Limit na gwaran-
cje zostaje ustalony na okres od dnia podpisania umowy do dnia 30 listopada 2004 roku.

Aktualne oprocentowanie zostafo zamieszczone w ,Informacjach objetych wnioskiem o niepublikowanie”.

5.17. Opis posiadanych przez Spétke nieruchomosci
ATM S.A. korzysta z nastepujgcych nieruchomosci (lub ich czesci):

— zabudowanej nieruchomosci gruntowej o powierzchni 4 457 m? zlokalizowanej w Warszawie przy ul. Grochow-
skiej 21a,

— lokalu biurowego o powierzchni 134 m?, zlokalizowanego w Katowicach przy ul. Kolistej 25.
Nieruchomos$é posadowiona w Warszawie - uzytkowanie wieczyste

Spodtka jest uzytkownikiem wieczystym nieruchomosci gruntowej o powierzchni 4 457 m?, zlokalizowanej w Warszawie,
gmina Centrum, dzielnica Praga Potudnie, ul. Grochowska 21a oraz wtascicielem wzniesionych na niej budynkéw.

Dla nieruchomosci tej prowadzona jest ksiega wieczysta KW Nr 210476 przez Sgd Rejonowy dla Warszawy-Moko-
towa, XV Wydziat Ksigg Wieczystych. Dziatka gruntu, oznaczona w ewidencji gruntdw numerem 29/2, znajduje sie
w uzytkowaniu wieczystym Spétki do dnia 5 grudnia 2089 roku.

Nieruchomos$¢ gruntowa zostata nabyta przez Spotke na podstawie umowy sporzgdzonej w formie Aktu Notarial-
nego z dnia 23 listopada 1999 roku (Rep. A nr 6479/99 — Barbara Bryl, Kancelaria Notarialna w Warszawie).

Na nieruchomosci ustanowione sg nastepujgce obcigzenia:

1. Uzytkowanie na rzecz STOEN Spofki Akcyjnej z siedzibg w Warszawie, na warunkach okreslonych w oswiadcze-
niu o ustanowieniu uzytkowania przed Notariuszem Aling Niewczas-Zajgczkowskag w dniu 14 lutego 2001 roku.
Uzytkowanie polega na umozliwieniu STOEN S.A. dostepu do stacji transformatorowej znajdujacej sie na tere-
nie nieruchomosci w celu usuwania awarii, dokonywania kontroli, przegladow, konserwacji, remontow i moder-
nizacji oraz do uktadu pomiarowego;

2. Hipoteka zwykta w kwocie 12 000 000 ztotych na rzecz BRE Bank SA, Oddziat Regionalny w Warszawie z tytutu udzie-
lonego kredytu na warunkach okreslonych w zaswiadczeniu o udzieleniu kredytu z dnia 6 wrzesnia 2001 roku;

3. Hipoteka zwykta w kwocie 7 000 000 ztotych wraz z odsetkami na rzecz BRE Bank SA, Oddziat Regionalny
w Warszawie z tytutu udzielonego kredytu na warunkach okreslonych w zaswiadczeniu o podwyzszeniu kredy-
tu z dnia 12 marca 2002 roku;

4. Hipoteka zwykta w kwocie 7 000 000 ztotych na rzecz Banku Millenium S.A. z siedzibg w Warszawie tytutem
zabezpieczenia linii na gwarancje bankowe nr 174/DKS/02 z odsetkami na warunkach okreslonych w zaswiad-
czeniu ww. banku z dnia 15 pazdziernika 2002 roku z ostatecznym terminem wygasniecia linii na gwarancje ban-
kowe ustalonym na dzier 30 pazdziernika 2004 roku.

Na nieruchomosci gruntowej zlokalizowane sg dwa, wzajemnie ze sobg potgczone, budynki:

1. Budynek A, o tacznej powierzchni catkowitej 3 661,91 m2, sktadajgcy sie z 7 kondygnaciji, o kubaturze ok.
16 652 m?, budynek laboratoryjno-biurowy,klasy “B+”, klimatyzowany, wyposazony w infrastrukture ,inteligent-
nego budynku”, wybudowany w 2001 roku;

2. Budynek B, o tgcznej powierzchni catkowitej 1 100 m?, sktadajgcy sie z 2 kondygnaciji, podpiwniczony, o kuba-
turze 4 383,98 m?, budynek laboratoryjno-biurowy klasy “B”, klimatyzowany, wyposazony w infrastrukture ,inte-
ligentnego budynku” wybudowany w latach 70., zmodernizowany w latach 1999-2000.

Wskazana nieruchomos¢ ma istotne znaczenie dla Emitenta w zwigzku z tym, ze jest to gtdbwna siedziba Emitenta
oraz lokalizacja Centrum Telekomunikacyjnego stanowigcego podstawe swiadczenia ustug telekomunikacyjnych
nowej generaciji.

Lokal biurowy zlokalizowany w Katowicach — najem

Poza opisang wyzej nieruchomoscig Spoétka nie jest wtascicielem lub uzytkownikiem wieczystym innych nierucho-
mosci gruntowych lub budowlanych, korzysta natomiast, na podstawie umowy najmu zawartej w dniu 1 marca
1999 roku z firmg OPAL Sp. z 0.0. z siedzibg w Katowicach, z lokalu biurowego o powierzchni 134 m?, potozonego
w Katowicach przy ul. Kolistej 25. W lokalu tym znajduje sie katowickie biuro Spotki. Czynsz najmu wynosi rowno-
warto$¢ 1.139 USD miesiecznie. Umowa zawarta jest na czas nieokreslony, z mozliwo$cig jej rozwigzania z zacho-
waniem 3-miesiecznego okresu wypowiedzenia.

Wskazana nieruchomos$¢ ma istotne znaczenie dla Emitenta w zwigzku z tym, ze jest to siedziba Oddziatu Emiten-
ta w Katowicach.
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5.18. Informacje, za okres ostatnich 5 lat obrotowych do dnia sporzgdzenia
lub dnia aktualizacji danych zawartych w Prospekcie, o wszczetych
postepowaniach, ktorych wynik ma lub moze miec¢ istotne znaczenie
dla dziatalnosci Emitenta

5.18.1. Informacje o wszczetych postepowaniach: upaditosciowym, ukfadowym, ugodowym,
egzekucyjnym lub likwidacyjnym wobec Emitenta, a takze akcjonariusza posiadajgcego
co najmniej 5% akcji lub ogdinej liczby gltosow

Nie wszczeto takich postepowan.

5.18.2. Informacje o postepowaniach sadowych, w ktorych strong jest Emitent lub akcjonariusz
posiadajgcy co najmniej 5% akcji lub ogélnej liczby gloséw na walnym zgromadzeniu
akcjonariuszy Emitenta

Spotka jest strong nastepujgcych postepowan sgdowych majacych istotne znaczenie dla prowadzonej dziatalnosci:

Strona procesu

ATM S.A. jako powdd

Nazwa dtuznika

Bank Wspotpracy Europejskiej S.A. z siedzibg w Warszawie, ul. Senatorska 14

Warto$¢ przedmiotu sporu

300 000,00 zt

Przedmiot sporu

zakup bonéw komercyjnych — postepowanie odszkodowawcze; w ocenie Spotki, ATM S.A. wpro-
wadzona zostata w btgd przez pracownika BWE co do faktycznego stanu emitenta bonow diuz-
nych — firmy DANMAG S.A. z Zielonej Goéry; Spotka podnosi takze, iz pomimo zgtaszanych przez
nig zadan, nie otrzymata informacji o aktualnym stanie finansowym DANMAG i zostata de facto
przymuszona do dokonania rolowania bonéw dtuznych na kolejny okres; z powodu ztej kondycji,
DANMAG S.A. nie byt w stanie wykupi¢ wyemitowanych przez siebie bonéw dtuznych

Sygnatura akt

XX GC 222/02

Sad Sad Okregowy w Warszawie, Sad gospodarczy, Wydziat XX Gospodarczy, ul. Kredytowa 3
Na catg sporng kwote zostata utworzona rezerwa w zapisach ksiggowych. Poniewaz postgpowa-
Uwaga nie sgdowe zbliza sie do konca, istnieje mozliwos$¢ uzyskania w 2004 roku dodatkowego zysku

dla Emitenta przy pozytywnym werdykcie Sgdu

Strona procesu

ATM S.A. jako powod

Nazwa dituznika

IBC INTERBUILD Sp. z 0.0. z siedzibg w Warszawie, ul. Tyniecka 38a

Wartos¢ przedmiotu sporu

346 489,77 zt (sygn. Il KM 1021/03) oraz 773 908,67 zt (sygn. Il KM 1028/03)

Przedmiot sporu

zaptata z umowy cesji wierzytelnosci; wierzytelnosci wobec IBC INTERBUILD zostaty nabyte
przez ATM S.A. w dniach 31 grudnia 2001 roku i 7 lutego 2002 roku od Alerton Integracja Serwis,
ktéremu to podmiotowi przystugiwaty one z tytutu prac zrealizowanych na rzecz IBC przy budo-
wie budynku TP S.A. w Warszawie, przy ul. Moniuszki 1; w zwigzku z odmowg zapfaty tychze
wierzytelnosci ATM S.A. wystgpita do sgdu o wydanie nakazu zaptaty

Sprawa u komornika, Komornik Sgdowy Rewiru Il przy Sgdzie Rejonowym w Mtfawie, ul. Diuga 9A/1.

Sad Sygn. akt Il KM 382/01
W wyniku dotychczasowego postgpowania komorniczego wyegzekwowana zostata od dtuznika
Uwaga kwota 530 972,44 zt (wptyw $rodkow na konto Emitenta w dniu 11 maja 2004 roku i 8 czerwca

2004 roku). Pozostate zobowigzanie bilansowe dtuznika do Emitenta wynosi 145 237,16 z. Jest
wysoce prawdopodobne wyegzekwowanie pozostatej kwoty bedgcej przedmiotem sporu.

Strona procesu

ATM S.A. jako uczestnik

Nazwa dtuznika

Zaktady Samochodowe Jelcz S.A. z siedzibg w Jelczu-Laskowicach, ul. Inzynierska 3

Wartos¢ przedmiotu sporu

151 086,64 zt

Przedmiot sporu

postepowanie ukiadowe otwarte w dniu 28 lutego 2002 roku i zatwierdzone przez Sad w dniu
16 kwietnia 2003 roku, przewidujac m.in. redukcje wierzytelnosci o 40%; w odniesieniu do ATM S.A.,
po dokonanej redukcji pozostata do sptaty kwota 151.086,64 zt

Sygnatura akt

VIII ukt. 66/01

Sad Rejonowy dla Wroctawia-Fabrycznej, VIII Wydziat Gospodarczy ds. Upadiosciowo-Uktadowych,

Sad ul. Grabiszynska 269, Wroctaw
Uktad w trakcie realizacji. Zgodnie z propozycjg uktadowg z dnia 28 stycznia 2003 roku
zadtuzenie ulegfo 40-procentowej redukcji, w zwigzku z czym pozostate do sptaty zadtuzenie
Uwaga wynosi 151 086,64 zt. Sptata zredukowanych wierzytelno$ci nastapi w dwudziestu kwartalnych

ratach. Poniewaz na catg kwote zostata utworzona rezerwa, wigc wptacane raty beda stanowi-
ty dodatkowy zysk Emitenta.

5.18.3. Postepowania przed organami administracji, w zwigzku z prowadzong przez Spotke
dziatalnoscig (zwlaszcza: organy skarbowe, celne oraz ochrony srodowiska)

Spotka nie jest strong takich postepowan.

5.19. Opis realizacji obowigzkéw wynikajgcych z tytutu wymagan ochrony

srodowiska

Z uwagi na charakter prowadzonej dziatalnosci na Spétke nie sg natozone zadne szczegdlne obowigzki dotyczace
warunkow korzystania ze Srodowiska.
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5.20. Informacje uzupetniajgce

5.20.1. Historia i kompetencje Emitenta

W swej dtugoletniej historii, obejmujacej poprzednikéw prawnych, Emitent zawsze wyrézniat sie na tle dynamicz-
nie, a czgsto nawet spontanicznie rozwijajgcego sie krajowego rynku nowych technologii. Emitent postrzegany jest
jako polska firma z wieloletnimi tradycjami, $wiadczaca ustugi telekomunikacyjne oraz zajmujgca si¢ integracja sys-
temow komputerowych i sieci teleinformatycznych.

W 1989 roku czterech inzynierow zatozyto Przedsigbiorstwo Produkcyjne ATM, ktére funkcjonuje do dzisiaj, zajmujac
sie elektronikg lotniczg (stad wywodzi sie ,skrzydetko” w logo ATM), dostarczajgc miedzy innymi tzw. ,,czarne skrzyn-
ki” — rejestratory instalowane na poktadach samolotéw na catym swiecie. Budowa mocnych, merytorycznych podstaw
rozwoju w kazdej nowej dziedzinie, wspotpraca z najlepszymi, staty sie wyznacznikami strategii rozwoju ATM.

Utworzony 1991 roku Dziat Zaawansowanych Systeméw Komputerowych (ZSK) skoncentrowat sie na wspotpracy
z legendarng firmg Silicon Graphics Inc. (SGl) z Doliny Krzemowej — $wiatowym liderem w dziedzinie grafiki kom-
puterowej. Na komputerach SGI powstawaty nie tylko projekty stacji kosmicznych, z efektami ich pracy mogt zapo-
znac sie kazdy, podziwiajac efekty specjalne m.in. w takich filmach, jak ,Park Jurajski” i ,Piekna i Bestia”. Dziat ZSK
szybko osiagnat pozycje czotowego krajowego dostawcy najnowoczesniejszych serwerdw oraz graficznych stacji
roboczych, a z poczatkiem 1994 roku przeksztaicit sie w osobng spoétke, najpierw z ograniczong odpowiedzialno-
Scig, a w 1997 roku w spotke akcyjna.

Kiedy w lutym 1996 roku SGI przejat firme Cray — legendarnego producenta superkomputeréw — pojawity sie one
réwniez w ofercie ATM S.A. Ale juz wczesniej, w 1994 roku, ATM sprowadzit do Polski pierwszy superkomputer,
ktory w petni zastuzyt na te nazwe, choc ten historyczny fakt znany jest jedynie nielicznym. Woéwczas import takie-
go sprzetu fgczyt sie z uzyskaniem odpowiednich zezwolen na transfer najnpowoczes$niejszych technologii. Power
Challenge XL firmy SGl, zainstalowany w Poznanskim Centrum Superkomputerowo-Sieciowym, po rozbudowie
i unowoczesnieniu funkcjonuje do dzisiaj. Byt to pierwszy zainstalowany w Polsce komputer, ktéry pojawit sie na
prestizowej liscie najwiekszych instalacji $wiata (Top 500), co nobilitowato i upowazniato do postugiwania sie nazwg
superkomputer. Serii kolejnych wdrozen Emitent dokonat w tzw. centrach KDM (skroét od ,Komputery Duzej Mocy”),
finansowanych przez Komitet Badan Naukowych na rzecz srodowiska akademickiego. W roku 2001 ponownie ATM
dokonat prestizowej instalacji superkomputera, ktéry znalazt sie na liscie Top 500. Tym razem trafit on do numerycz-
nego centrum prognozowania pogody, zbudowanego przez ATM S.A. dla Instytutu Meteorologii i Gospodarki Wod-
nej w Warszawie, w ramach projektu finansowanego przez Bank Swiatowy.

ATM nie poprzestat na dostarczaniu technologii do tworzenia centrow obliczeniowych. Nastepnym krokiem byt wspot-
udziat w budowie wokét niektorych z nich sieci lokalnych, metropolitalinych, a na koricu potgczenie wszystkiego szeroko-
pasmowg siecig krajowg. ATM brat udziat w tym procesie wraz z wiodgcymi osrodkami naukowymi w Polsce. Tak pota-
czone osrodki mogty uzycza¢ sobie hawzajem zasobdéw potrzebnych do wykonywania ztozonych zadan. To przyktad
architektury obliczeniowej, okreslanej obecnie jako ,,grid”. Zdobyte do$wiadczenia okazaly sie bezcenne, a ATM S.A. nie-
mal w naturalny sposob skoncentrowat sie na projektowaniu i budowie sieci teleinformatycznych, a zwtaszcza sieci sze-
rokopasmowych wykorzystujgcych standard ATM. Zbieznos¢ akronimow jest przypadkowa — ATM (Asynchronous Trans-
fer Mode) to popularny standard, ktéry zyskat szerokie uznanie kilka lat po zatozeniu Spotki. Emitent w tej dziedzinie zna-
lazt pole rozwoju dla swych unikalnych kompetencji. Od potowy lat dziewigédziesigtych gféownym nurtem dziatalnosci
firmy stafa sie integracja zfozonych rozwigzan teleinformatycznych dla bardzo wymagajgcych klientéw: bankdw,
operatorow telekomunikacyjnych, instytucji administracji publicznej czy duzych korporaciji.

Obecnie ATM S.A. Swiadczy szerokopasmowe ustugi telekomunikacyjne pod zarejestrowang markg ATMAN.
Wprawdzie dziatalno$¢ w tym zakresie zostata oficjalnie rozpoczeta 1 stycznia 2001 roku, jednak obecnos$c¢ firmy
ATM na rynku ustug telekomunikacyjnych ma o wiele dtuzsza historie.

To ATM byt pierwszg polskag firmg podigczong do Internetu (w roku 1991) oraz pierwszym komercyjnym
dostawcg ustug internetowych w Polsce. Poczatkowo ustugi te byly swiadczone pod nazwg Internet Komercyjny
w Polsce (IKP), pézniej jako AtomNet — sie¢ firmy AToM S.A., w 100% nalezgcej do ATM S.A. AToM osiagnat pozy-
cje najwiekszego prywatnego dostawcy ustug internetowych (ISP) w Polsce. Analizujac sytuacje po wejsciu TP S.A.
do gry na rynku dostawcow ustug tradycyjnego, waskopasmowego dostepu, ATM zdecydowat sie na sprzedaz
w 1999 roku AToM S.A. amerykanskiej firmie Global TeleSystems (GTS), ktdra kontynuuje swiadczenie tych usfug
pod marka Internet Partners. Uzyskane srodki finansowe Spétka zainwestowata w infrastrukture pozwalajgcg Swiad-
czy¢ szerokopasmowe ustugi internetowe, a wiec dziedzine postrzegang juz wtedy jako przysztosciows.

5.20.2. Specyfika i charakter dziafalnos$ci Emitenta

Spotce udato sie potgczy¢ czytelng misje z innowacyjnoscig oraz zbudowanymi na solidnej podstawie mozliwoscia-
mi wykonawczymi w trzech wiodgcych dziedzinach:

— telekomunikaciji i Internetu,

— integracji zaawansowanych technologicznie systemoéw informatycznych,

— multimediéw, ze szczegdinym uwzglednieniem technik telewizyjnych.

Nowatorski sposdb wykorzystania tradycyjnych kompetencji pozwolit Emitentowi zbudowaé unikalng pozycje

w dynamicznie rosngcym sektorze, okreslanym przez analitykéw skrotem TMT (Technology, Media & Telecom-
munications).
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Swa misje Spétka definiuje jako:

»,rozwijanie oraz wdrazanie innowacyjnych technik telekomunikacyjnych i informatycznych dla najbardziej
wymagajgcych rynkéw (finanse, media, Internet i telekomunikacja)”.

Sposbb dziatania Emitenta nie miesci sie w obowigzujgcej obecnie definicji operatora telekomunikacyjnego, stad
Emitent pretenduje do miana operatora telekomunikacyjnego nowej generacji. Oznacza to miedzy innymi, ze
Swiadczone ustugi transmisyjne wzbogacane sg o cate doswiadczenie, zebrane w ciggu kilkunastu lat dziatalnosci
w charakterze dostawcy zaawansowanych systeméw teleinformatycznych. Majac na koncie kilkadziesigt udanych,
powaznych wdrozen oraz pionierskg historie budowania poczatkéw Internetu w Polsce, ATM byt dobrze przygoto-
wany do podijetej w latach 1999-2000 inwestycji w budowe podstaw dziatalnosci operatorskiej nowego rodzaju.

Juz obecnie rosnacy rynek potwierdza stusznos$¢ obranej strategii rozwoju i koncentracji wokét systemow produk-
cji tresci multimedialnych, zarzgdzania nimi i ich rozpowszechniania przez cyfrowe sieci transmisyjne.

5.20.3. Potencjat Emitenta

Podstawowym elementem wartosci Spotki sg jej pracownicy. Spoétka dysponuje zréznicowanym potencjatem, wokot
ktérego moze rozwija¢ swe rozbudowane kompetencje. Unikalnym, materialnym aktywem Spofki jest sie¢ wtasnych
kabli swiattowodowych w Warszawie oraz mozliwos¢ wykorzystania aktywow innych podmiotéw, najczesciej
w oparciu o dzierzawe.

5.20.3.1. Kadra

Spoétka wyrdznia sie stabilng wysoko wykwalifikowana kadrg. Obecni cztonkowie Zarzgdu Spoétki, 0 wysokim pozio-
mie profesjonalnym i silnej motywaciji, zarzgdzajg Spotkg od chwili jej powstania. Zarzad to réwnoczes$nie gtowni
indywidualni akcjonariusze Spotki. Stabilna kadra to okofo 170 wysoko wykwalifikowanych pracownikow (w tym
9 z tytutem naukowym doktora).

5.20.3.2. Warszawska sie¢ Swiatfowodowa

To okoto 200 km tras kablowych, utozonych w zapewniajgcej nadmiarowos¢ topologii wielu przecinajgcych sie pier-
Scieni. Trasy zostaly zoptymalizowane tak, aby sie¢ mogta potgczy¢ okoto 180 centréw biznesowych i budynkow
biurowych.

Rysunek 5.7. Mapa warszawskiej sieci Swiattowodowej

® eciuw

Wa-PKiN
-
wid-LiIMm @ cnti

MT—FKP. 'w'-F‘Iﬂiﬂi

wi2-GEBO

96 Prospekt emisyjny ATM S.A.



Rozdziat V — Dane o dziatalnosci Emitenta

Sie¢ transmisji danych jest oparta na technologii warstwowej IP over ATM, co zapewnia jej niezwyktg wydajnosé
i elastycznos¢ w adaptowaniu parametrow kanatow transmisyjnych do rzeczywistych potrzeb Klientow.

5.20.3.3. Wirtualna sie¢ przesytowa - ogdélnopolskie ustugi zarzgdzane

ATM S.A. swiadczy ogolnopolskie ustugi zarzadzane (managed services). Pojecie ,ustugi zarzadzane” oznacza
Swiadczenie ustug transmisyjnych w wirtualnej sieci przesytowej, zbudowanej w oparciu o tgcza dzierzawione od
innych operatoréw. Dzieki temu klient otrzymuje produkt po konkurencyjnych cenach, przy zachowaniu elastyczno-
$ci doboru najkorzystniejszego dostawcy taczy podktadowych na kazdym odcinku. Sumaryczna dtugos¢ taczy
zarzgdzanych przez Spotke — o duzej przeptywnosci (155 Mb/s) w szkielecie oraz nizszych na tgczach dostepo-
wych — przekracza 5 000 km. Wezly dostepowe sg zlokalizowane w najwiekszych aglomeracjach miejskich.

Rysunek 5.8. Schemat krajowej sieci szkieletowej i dostepowej
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5.20.3.4. Centrum Operacyjne Sieci 24x7

Ustugi telekomunikacyjne ATM S.A. sg monitorowane i zarzgdzane w trybie ciggtym. Klienci znajdujg pomoc w sy-
tuacjach awaryjnych oraz wsparcie techniczne w Centrum Operacyjnym Sieci, ktére jest wyposazone w odpowied-
ni sprzet i oprogramowanie i dziata w trybie 24 x7 (24 godziny na dobe, siedem dni w tygodniu).

Rysunek 5.9. Centrum Operacyjne Sieci

5.20.3.5. Centrum Telekomunikacyjne i Siedziba Emitenta

Charakter i skala $wiadczonych ustug oraz pozycja Emitenta na rynku sprzyjaty decyzji o budowie nowej, wtasnej
siedziby. Szesciopietrowy budynek o powierzchni 3 500 m? i ciekawej architekturze wznosi sie na zajmowanym
dotychczas terenie przy ulicy Grochowskiej 21 a w Warszawie. Aranzacja budynku uwzglednia specyfike oferowa-
nych przez ATM ustug i produktéw, oraz prognozowanych kierunkéw rozwoju Spétki. W budynku petnigcym
w pierwszej kolejnosci funkcje Centrum Telekomunikacyjnego, znajdujg sie miedzy innymi sale szkoleniowe, labo-
ratoria, sale centrum kolokacyjnego, a takze kancelaria tajna z certyfikowanymi pomieszczeniami do pracy nad
dokumentami niejawnymi.

Rysunek 5.10. Nowy budynek Centrum Telekomunikacji ATM i siedziby Emitenta przy ul. Grochowskiej 21a w Warszawie

5.20.4. Wykorzystanie potencjatu Emitenta

5.20.4.1. Pracownicy Spotki

Poziom zatrudnienia skorelowany jest z biezgcymi zadaniami Spotki. Emitent szczegdlng uwage przywigzuje do
wiasciwego wykorzystania najcenniejszej grupy pracownikow, tj. kadry inzynierskiej, stosujgc szczegotowy, infor-
matyczny system RCP (rejestracji czasu pracy), z podziatem na poszczegolne projekty.
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5.20.4.2. Sie¢ warszawska

Zajetosc¢ wtokien w kablach swiattowodowych Emitent szacuje na poziomie 50%. Przepustowos$¢ sieci dla ustug
transmisyjnych moze by¢ z tatwos$cig rozszerzana poprzez doposazenie urzgdzen aktywnych o nowe moduty linio-
we lub wymiane pojedynczych urzadzen. Emitent ma takze mozliwo$¢ zwielokrotnienia pasma poprzez zastosowa-
nie technologii WDM (transmisji z wykorzystaniem r6znych barw swiatta w tym samym wtdknie swiattowodowym),
stad perspektywa zapetnienia wiasnej sieci jest bardzo odlegta.

5.20.4.3. Sie¢ ogdlnopolska

Zarowno tgcza podktadowe, jak urzadzenia aktywne w weztach sg instalowane stosownie do pozyskiwanych kon-
traktow. Kolejne duze kontrakty determinujg proces planowania i rozwoju sieci. Spoétka przyjeta zasade, ze urzadze-
nia aktywne sg stale rozbudowywane i dostosowywane do rosngcego obcigzenia. Krotki cykl inwestycyjny, rzedu
kilku tygodni, pozwala na elastyczne dostosowanie stanu sieci do tempa wzrostu zapotrzebowania i pozwala na
unikniecie ponoszenia nieuzasadnionych kosztéw inwestycyjnych i pogorszenia stopnia wykorzystania majatku.
Relatywnie wysoka podaz tagczy miedzymiastowych na rynku nie stwarza istotnego ograniczenia mozliwosci rozwo-
ju ustug swiadczonych przez Spotke.

5.20.5. Wazniejsze nagrody i wyréznienia uzyskane przez Emitenta

Nagrody Ministra Nauki i Przewodniczgcego Komitetu Badah Naukowych:

— Polman’95 - | Nagroda (pokaz technologii ATM na ciemnych wtoknach);

— Polman’96 - | Nagroda (pokaz technologii ATM na podkiadzie SDH Marconi);

— Polman’97 — wyrdznienie (pokaz technologii ATM na podktadzie SDH Siemens w sieci publicznego operatora
— Tel-Energo — prototyp pdzniejszej sieci POL-34);

— Polman’98 — wyrdznienie (pokaz technologii sieci z integracjg ustug);

— Polman’99 - | Nagroda (prototyp telemedycyny —transmisja na zywo z Kliniki Kardiochirurgii Krakowskiego
Szpitala Specjalistycznego im. Jana Pawta ll);

— ISThmus 2000 — wyrdznienie (prototyp telewizji interaktywnej).
Nagrody za najciekawsze ekspozycje targow InfoFestiwal (Krakéw 95-96), Komputer Expo (Warszawa 95).
Tytut ,Lider ustug instalacyjnych sieciowych i okablowania TELEINFO 1998”.

Za ,System Informatyczny Roku 2000” uznano zrealizowany przez nas projekt informatyzacji Sagdu Apelacyjnego
w Warszawie.

Wdrozenie przez Emitenta systemu w Sadzie Najwyzszym dafo tej instytuciji tytut ,Lidera Informatyki” w roku 2001.

5.20.6. Wybrane osiggniecia Emitenta

O wyrdzniajgcej sie pozycji Emitenta na rynku $wiadczg jego wyjatkowe i godne odnotowania osiagniecia. Spotka,
po raz pierwszy w Polsce:

5.20.6.1. Zbudowala pierwszego polskiego prywatnego operatora ustug internetowych (ISP)

Sie¢ IKP (Internet Komercyjny w Polsce) — pézniej AToMNet — zostata zbudowana w oparciu o routery Cisco, serwe-
ry Silicon Graphics i modemy Motorola. Wezty dostepowe byty zlokalizowane w centralach telefonicznych TP S.A.
IKP zainicjowat powstanie wezta migdzyoperatorskiego WIX (Warsaw Internet eXchange). Ten wczesny kontakt z re-
wolucyjng technologig dat firmie ATM okazje do zajecia wiodgcej pozycji na rynku.

5.20.6.2. Zainstalowata pierwszy polski superkomputer

ATM zainstalowat pierwszy superkomputer w Polsce. Byt to wieloprocesorowy Power Challenge firmy Silicon Gra-
phics dostarczony do Poznanskiego Centrum Superkomputerowo-Sieciowego, ktory zajgt miejsce 468 w wydaniu
z czerwca 1995 renomowanej listy Dongarry (Top 500) — listy najmocniejszych instalacji superkomputerowych na
Swiecie.

5.20.6.3. Zainstalowala pierwszy polski superkomputer w przemysle

W 1996 roku ATM dostarczyt komputer Power Challenge do Stomilu Olsztyn, dla wzmocnienia mozliwosci dostar-
czonej wczesniej instalacji CAD/CAE opartej takze na stacjach roboczych Silicon Graphics. Pozwolito to Stomilowi
na prowadzenie wtasnych prac rozwojowych i precyzyjnych symulacji w procesie projektowania nowych opon.
Woczesniej komputery tej klasy byty instalowane w Polsce wytgcznie na potrzeby sSrodowiska akademickiego, w cen-
trach obliczeniowych finansowanych przez Komitet Badan Naukowych.
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5.20.6.4. Zbudowata pierwszg sie¢ metropolitalng w technologii ATM

Z gorg 9 lat temu firma ATM zrealizowata kontrakt na instalacje sieci MAN (Metropolitan Area Network) fagczacej kil-
kadziesigt sieci lokalnych Uniwersytetu Warszawskiego, zgrupowanych w trzech kampusach (Ochota, Hoza, Kra-
kowskie Przedmiescie). Sie¢ ruszyta wiosng 1995 roku i dziata do dzi$ z jedynie drobnymi modyfikacjami, dotyczg-
cymi gféwnie oprogramowania. Byta to pierwsza instalacja tego typu i skali zrealizowana w Polsce w technologii
ATM (Asynchronous Transfer Mode).

5.20.6.5. Zbudowatfa pierwsze instalacje sieci ATM na podkifadzie SDH

Od powstania ATM byt doceniany przez rynek za innowacyjnosc. Podczas targéw Infosystem i konferencji Polman
w 1996 roku, ATM zaprezentowal rozwigzanie sieciowe oparte na przetagcznikach ATM (Asynchronous Transfer
Mode) firmy FORE Systems i przetacznikach SDH firmy Marconi. Rozwigzanie to zostato nagrodzone Pierwszg
Nagrodg Przewodniczgcego Komitetu Badan Naukowych. W kolejnym roku, na tych samych targach, firma poka-
zata dziaftajgcg sie¢ ATM opartg na taczach miedzymiastowych publicznego operatora (Tel-Energo), w strukturze
SDH opartej na technologii firmy Siemens. Ten sukces doprowadzit do porozumienia osrodkéw akademickich
Poznania, Krakowa i todzi i zbudowania opartej na tgczach Tel-Energo sieci POL-34, pierwszej prawdziwie szero-
kopasmowej, krajowej sieci transmisji danych dla polskiej nauki.

5.20.6.6. Zbudowatfa pierwsza sie¢ rozlegta z integracjg usfug

W 1996 Spotka zbudowata, a nastepnie przez szereg lat rozwijata sie¢ ATM dla ZEORK S.A. (Zakiady Energetycz-
ne Okregu Radomsko-Kieleckiego). W jednej, spojnej sieci potgczono transmisje danych komputerowych, teleme-
trycznych i telefonii korporacyjnej. Co ciekawe, w sieci tej na jednym z odcinkéw, ze wzgledu na dostepnos¢ tylko
jednego wtdkna swiattowodowego, zastosowano po raz pierwszy w Polsce transmisje w rozdzielonych barwach
Swiatta (technologia WDM juz w 1996 roku).

5.20.6.7. Wykonafa pierwszg demonstracje mozliwosci zbudowania telewizji interaktywnej

Nawigzujgc do tradyciji kolejnych, nagradzanych prezentacji podczas poznanskich konferencji Polman, w 2000 roku
firma ATM zbudowata dziatajgcy prototyp telewizji interaktywnej. Uzytkownicy w Poznaniu korzystali zaréwno z od-
bioru ,na zywo” programu TV Polonia, jak tez odtwarzania materiatéw (filmow i klipdw) sktadowanych na serwerze
w siedzibie Telewizji Polskiej w Warszawie.

5.20.6.8. Wdrozyta pierwszy w petni zwalidowany system zarzgdzania produkcjg lekow

W roku 2003 Spotka zakonczyta sukcesem wdrozenie pierwszego systemu zarzgdzania produkcjg (MES) w polskim
przemysle farmaceutycznym, ktory zostat w petni zwalidowany wedfug bardzo $cistych wymogoéw standardu GAMP
(Good Automated Manufacturing Practice). Rozwigzanie firmy Honeywell-POMS zostato zaadaptowane i wdrozone
w nowej fabryce Formy Suche Il najwigkszego polskiego producenta lekéw — firmy Polpharma S.A., co zwieksza
konkurencyjnos¢ eksportu lekow do krajow Unii Europejskiej i do USA. Fabryka Formy Suche Il jest jedng z naj-
wiekszych fabryk tego rodzaju w Europie.
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